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Uvodnik

Milé ctendrky, vdZeni Ctendri,

po pul roce jsme tu opét s dal§im BizOnem (jiZ poosmé) a jsme moc
radi, Ze jste si na néj nasli ¢as. Co by Vds mohlo tentokrdt zaujmout?

Broker Trust formdlné prestal byt teenagerem a v breznu oslavil
20 let. Pandemickd opatfeni ndm bohuZel nedovolila tenhle uspéch
naplno oslavit s nasimi partnery a osobné jim podékovat, presto
by byla skoda takové jubileum jen tak pfejit. A tak jsme si kromé
vzpominky na socidlnich sitich vymysleli 20 zdludnych otdzek na
naseho zakladatele, Zdenka Sluku. Jak si s nimi poradil?

Koronavirus jako téma je sice pordd aktudlni, ale uz nikoho nebavi.
Proto jsme se na néj podivali trochu z jiného thlu (ankety md kaz-
dy rdd) a zeptali se renomovanych ¢eskych ekonomu na to, jestli
COVID zménil pristup ¢eskych domédcnosti k financim, zda funguji
protikoronavirovd opatfeni a co ¢ekd ekonomiku v nejblizsich mé-
sicich. Shodnete se s nékym z odbornikd nebo mdte jiny nédzor?

V rozhovoru s Vérou Bittovou, nasi koordindtorkou vzdéldvani, pfedstavujeme posledni novinky
v této oblasti. Logicky pfrisla fe¢ na pojistné zkousky, ale bylo toho mnohem vice.

Vsichni mdme radost z rekordnich hypote¢nich obchodl. To asi necekal ani ten nejvétsi optimista.
V Broker Trustu vdm s uvéry na bydleni pomdhaji (kromé kolegti na telefonu) BT Metodiky On-
line a jednoduchy néstroj pro vybér a sjedndni hypotéky BT Kredit. A protoZe druhy jmenovany
m4é zase nékolik novych vymoZenosti, sezndmime vds s nimi v samostatném c¢ldnku. A pokud
premyslite, jak své hypoteéni sluzby klientim ddle vylepsit, moznd vds zaujme NEMO Report,
sikovny online nédstroj, ktery dokonale proklepne nemovitost.

R4di ¢tete pribéhy kolegh z branZe? Tentokrdt si na nds nasli ¢as a BizOnu poskytli rozhovor ko-
legové z Hypodomu a Nage. Dékujeme!

»Za prodej firemnich dluhopisti ptjdete do pekla!* Nebo ne? Jak to tedy je? Majitel nového
serveru Dluhopisdf Martin Docekal (znéte z Profi Poradenstvi & Finance, Finsidera, Broker kon-
grest i nasich skolen{) poskytl pdr tipt, jak na to, aby dluhopisy dévaly smysl.

A nevynechdme ani Zivotni pojisténi. MoZnd vds pfi znalosti vyvoje prodejnich kfivek z let minu-
lych také lehce prekvapi ndzor DusSana Sidla, Ze Zivotn{ pojisténi cekajf lepsi ¢asy. Dobrych zprdv
neni nikdy dost!

Nezapomerite 27. 5. dorazit na online Broker kongres, opét jsme pozvali svétové fecniky! A mate-li
chut’na dalsi ¢tenf, pfipomindm, Ze vSechna minuld vydani najdete v elektronické podobé na webu

Broker Trustu (dostanete se k nim pohodIné z hlavni strénky).

Za celou redak¢ni radu preji pevné zdravi a prijemné ctenti.

Ondrej Kvasiiovsky
Séfredaktor BizOn

strana 3



strana 4

Obsah

Uvodnik Doba
koronavirovd

CSOB: Broker kongres

,Cenim si skvélé Evoluce 3D
spolupréce — do tfetice on-line

20 let BT: Nas byznys
je zaloZeny na vztazich

Slavia pojistovna:
Reagujeme

na nové potreby
ceského pojistného trhu

BT Kredit

Kooperativa:

Cesi se vice ne7
dusevnich poruch
obdvaji rakoviny
¢i nemoci nervové
soustavy



Obsah

Neéktera skolent Ceské Zivotni pojisté-
prosté potrebuji sporitelna ni ma lepsi casy
osobni setkdni pred sebou
Moneta: Déld ndm
Jistota je pro radost sledovat
klienty duleZita své kolegy, jak

se jim dafi
NEMO Report:

Ojedinély projekt NN Zivotni
na trhu, ktery zjisti pojistovna:
vSe 0 nemovitosti Fresh Orange
Podcast

V Hypodomé
m4 vétsina Za prodej firem-
maklért vice nez nich dluhopist
15letou praxi pujdete
do pekla!

J&T
Opportunity
je tu pro
investory jiz
20 let

strana 5



Inzerce

CENIM SI SKVELE

SPOLUPRACE
Jan Sadil

,Dékuji obchodnikiim z Broker Trust za skvélé vykony, kterych jsme
spolecné dosahlivlonskem roce a pokracujeme v nich i v prvnich trech
mesicich roku 2021. A to navzdory aktualni celospoleCenske situaci. Vel-
ké diky za to,” fika na adresu spoluprace vrchni reditel a Clen predsta-
venstva CSOB Jan Sadil, ktery je od 1. ledna zodpovédny za Retail CSOB,
Hypotecni banku a CSOB Stavebni spofitelnu.

po nékolika letech, kdy se vyhradné vénoval retai-
lovému bankovnictvi v CSOB. Od 1. dubna piipravuje se svymi kolegy vétsi integraci obchodnich
jednotek v rémci skupiny CSOB, které se zabyvaji oblasti bydleni. ,Bydleni je pro nés kli¢ové
téma. Jsme jednicky na trhu hypoték i ve stavebnim sporfeni. Nase ambice je byt partnerem pro
feSeni vsech finan¢nich potfeb spojenych s bydlenim nejenom pro nase klienty. Bez spoluprdce
s externimi partnery, jako je nase dlouholetd spoluprdce s Broker Trust, bychom to sami obtizné
dokédzali. Broker Trust povazuji dlouhodobé za velmi progresivniho partnera, coz se naposledy
ukdzalo pfi propojovéni nasich systémii. Nemusime si tak vyménovat stohy papirt, systém to udé-
14 za nés. Digitalizace nejenom procesti je pro Skupinu CSOB kli¢ovou zéleZitosti. JiZ pied t¥emi
lety jsme vyhldsili nasi strategii Digital with Human touch, kterd se zvldsté v dobé covidu ukdzala
jako velmi prorock4.*

za par dni, se tykd predevsim pobockové sité
Hypoteéni banky a CSOB. V praxi to znamend, 7e se zaméstnanci Hypote¢ni banky stanou za-
méstnanci CSOB, sportovni terminologii svléknou zeleny dres a obléknou se do modrého a nékteti
se i fyzicky pfesunou na pobocky CSOB. ,,Obyvékovych pobocek Hypote¢ky se zména dotkne na
prvni pohled minimdlné. Uvnitf by mél klient zménu zaregistrovat predevsim SirSim rozsahem
sluZeb. Vztahu s externimi partnery se nase vnitini integrace nijak nedotkne. Jako nasi partneri
byste neméli zménu ani zaregistrovat,” ¥ikd Jan Sadil. ,,Pro¢ tuto zménu déldme? Dlvodi je né-
kolik a ten hlavni je, Ze chceme smérem k nasim klientim pfistupovat jednotné. Chceme klientim
nabidnout vyhody, které plynou z toho, 7e jsou ¢ se stanou klienty Skupiny CSOB. Jednoduse
a vSe na jednom misté.*

,Jesté jednou dékuji za skvélou spolupréci se skupinou CSOB. PrestoZe se to z vysledkii hypo-
te¢ntho byznysu uplné na prvni pohled nezdd, vim, jak sloZitd je nyni doba. Jak moc zasahuje
nejenom do byznysu, ale i do nasich soukromych Zivotti. O to vic si cenim skvélé spolupréce. Diky
za to.”

e ——— ) Hypotecni
Stavebni <
CSOB Pojistovna CsoB sporitelna banka
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BA Score v CSOB Pojistouné:

radi bychom Vam pripomnélimozZnost uplatnéni dalsi slevy
na pojistném, a to pouZzitim profilace klienta. Na zakladé
tzv. BA score tak mUze byt promitnuta u produktu Nase
auto sleva 0-20 %, v pripadé produktu Nas domov 0-5 %.
K uplatnéni slevy je potreba, aby klient souhlasil
s profilaci od CSOB, a tento souhlas je nutné zaznamenat
v dokumentu Zaznam z jednani.

oo

Cestouni pojisténi:

navyseni limitd s moznosti

azna 100 000 000 K¢

rozsiteni limitu az na 30 000 000 K&
a pridani nového rizika pojisténi
spolulicasti na zaptjcené véci
Poskozeni/odcizeni elektroniky

s limitem az 35 000 K¢&

API/BT kredit v Hypoteéni bance

Approval in principle - pojem uzivany bézné v zapadnim
svété, oznacovano zkratkou AIP a v Hypoteéni bance znamé
jako Hypotéka na dosah. Jde o uziteénou sluzbu, diky niz
muaZe klient béhem nékolika minut védét, zda dosdhne
na financovani jim vybrané nemovitosti. Jde o nejrychlejsi
zpUsob jak zjistit, jestli je Gvér pri finanéni situaci Zadatele
realizovatelny. Cas pot¥ebny na zpracovéani Hypotéky
na dosah se pohybuje okolo 15 minut a klient sim@Ze odnést
tiStény vystup potvrzujici, Ze mu dany uvér banka poskytne.
Sluzba je zcela zdarma a je soucasti bézného hypotecniho
procesu u kazdé nasi hypotéky. V dubnu bychom radi tuto
jedine&nou, av CR zatimnedocen&nousluzbuposkytlinadim
partnerdm prostrednictvi APl rozhrani. Nejen Ze budou
moci podat Zadost o hypotecni Uvér online, ovérit registry
a dokladat online dokumenty, ale budou moci pro klienta
ziskat béhem par minut i doklad o tom, Ze klientovi banka
uvér schvdli. Pri soucasné rychlosti realitniho trhu se
velmi ¢asto miZe jednat o klicovy faktor pri vyjedndvani
s realitnimi kanceldremi ¢i prodavajicimi.

Jistoty ze suéta hypoték

a spot¥ebitelskych avéru v CSOB

Porad nabizime klientdm moZnost vyuZiti pfedschvalenych
splatek jak u hypoték, tak i u spotrebitelskych Gvéra.

Nové spoustime Zelenou pdj¢ku se zvyhodnénou sazbou
na ekologické Ucely, souc¢asné garantujeme maximalni sazby
pro Externi distribuci.

Radi bychom Vam pripomnéli, Ze v pripadech, kdy je predmét
zastavy hypotecniho uvéru od Hypotecni banky pojistén
u CSOB Pojistovny, zajisti Oznameni zastavniho prava
za klienta primo Hypotedéni banka.

Klient doklada pouze kopii pojistné smlouvy na nemovitost,
kterd je v zajisténi Gvéru. K doloZeni dokumentu muze
vyuzit bud Hypoteéni zénu, predat na pobocku, nebo mize
dokumenty zaslat poStou na adresu Hypotecni banka, a.s.,
Radlicka 333/150, 150 57 Praha 5.

CSOB Penzijni spoleénost se mize za rok
2020 pochlubit kladnym zhodnocenim vsech svych
Gcastnickych fondd.

CSOB Dynamicky G&astnicky fond v roce 2020 dosahl
skvélého zhodnoceni 6,51%. Tento fond se tési skvélému
zhodnocent jiz od svého zaloZeni, kdy k 31.12. 2020 vykazal
zhodnoceni49,34%.Jsmeveliceradi,Zesenamvroce 2020
také podarilo rozsitvit nabidku nasich G€astnickych fond
aod1.8.2020 mame v nabidce pro klienty CSOB Pro penzi
Ucastnicky fond.

- co nového mlZe prinést tento rok
v hypotékadch Hypotecni banky?

Jednou z klicovych novinek, které letos Yesi snad kazda
bankaje BankID. Uvidime, zda se do¢kame jeho SirSiho vyuziti
jizvletoSnimroce, pokudne, rok 2022 bude z tohoto pohledu
zcela zasadni. BankID obecné mlze pomoci digitalizovat
jakékoli procesy, u kterych byla dosud vyzadovana osobni
pritomnost, ovéreni totoznosti i podpisy klientl. Také se
vénujeme pripojeni k Narodnim registrm. To v podstaté
znamena, ze budeme mit o nasich klientech vzdy aktualni
Udaje, adresy, Cisla dokladd, budeme si je moci kontrolovat
avalidovat. Zda se to jako drobnost, ale zpohledl povinnosti
banky pljde o znaény posun a zjednoduseni, které mize mit
pozitivni dopad na ziednodusovania zrychlovani digitalizace
produktl. V letosnim roce bychom radi svym partnerdm
pripojenym prostrednictvi APl umoznili Doplnéni dalsich
Udajt k zaddosti, ale také napriklad StaZeni vypisu z katastru
nemovitosti. Vérime, Ze nasi partneri nové funkcionality
ocenénia do svych aplikaci tyto funkénosti naimplementuiji.

Konto Premium
jsme réadi, Ze vyhodnoceni pilotu probéhlo uUspésné
a v rozb&hnuté spolupraci miZeme nadale pokracovat.

CSOB Stavebni spoFitelna - kontakty pro vyufiti:
Linka pro obchodniky: 225 222 225

e-mail pro obchodniky: podpora@csobstavebni.cz
poZzadavky na slevy a vyjimky: sleva@csobstavebni.cz

Group Broker
Management

CSOB






20 let BT

NAS BYZNYS JE ZALOZENY
NA VZTAZICH.
JE ZASADNI BYT AUTENTICKY

Broker Trust je na trhu 20 let. Pro nas v redakci BizOna to byla skve-
& prilezitost, jak polozit jeho majiteli a zakladateli Zdenkovi Slukovi
20 otazek na télo. Cim chtél byt jako kluk nebo co si pofidil za prvni
podnikatelsky vydelek? Co prinese budoucnost financnim profesio-
naldim? vV nasem byznysu, ktery je zaloZzen na vztazich, je zédsadni byt
sam sebou, byt autenticky. Jiny nez ostatni, a tim padem zapamatova-
telny. Zasadni je byt uveritelny pro klienty,” v tom podle ného spociva
| budouci Uspéch v digitalizovanem financnim svete. Jdeme na to!

Vystfidal jsem vsechno moz-
né, ale jako kluk jsem chtél
byt ochrdncem zvirat. Poté mé
zacaly zajimat konstrukce ra-
ket a ndsledné jsem chtél jit

Bé&Zné si oslavy narozenin moc
nepamatuji. Ne kvili tomu, Ze
bych tak intenzivné slavil, ale
jak jde cas, prekryji to v pamé-
ti vzpominky na jiné ud4losti...
Zrovna dvacdté narozeniny si

Jel jsem vlakem do Pardubic,
kde sidlila Pojistovna Investic-
ni banky, coZ byla jedna z prv-

Z firmy jsme si prili§ penéz ne-
vypldceli, ale v takové mladic-

na medicinu. Skoncilo to ale
uplné jinak, Sel jsem studovat
techniku a podnikdm ve fi-
nancich.

ale pamatuji docela jasné. Bylo
to krdtce po revoluci a presné
ten den jsme se s kamarddy
dohodli, Ze budeme podnikat.
Byl to pro mé skutetné vy-
znamny zlom.

nich komerc¢né vzniklych pojis-
toven v Cesku a jeden z nasich
prvnich vyznamnych obchod-

ké nerozvdznosti jsme si tehdy
koupili auta. Nutno dodat, Ze

nich partnerti. Tehdy jsme se
dohodli, takZe schlizka dopad-
la dobre.

byla asi zbytecné dobra.
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Broker Trust.

Na rozdil od lidskych dvacat-
nikti uZ méd Broker Trust do-

Svét kolem nds jde tak rychle
dopredu, Ze se toto dd velmi
obt{Zné predpovidat. Ale Bro-

Tak urd¢ité... V nasem byznysu
dnes na velikosti spole¢nosti
opravdu zéleZzi. KdyZ provozu-

strana 10
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statek Zivotnich zkusSenosti, zd-
rovenl md ale spoustu energie

ker Trust chce byt vzZdy tou
nejlepsi platformou pro financ-
ni poradce a jejich klienty. Vé-

jete platformni byznys, potre-
bujete mit schopnost skdlovat
svou sluzbu, vyruast do urdi-

a elanu do dalsich let — stejné
jako kdyZ je vdm dvacet.

Fim, Ze tomu za 20 let nebude
jinak.

tych cisel a diky tomu vytvorit
robustnost a ziskovost. Veli-
kost je dilezitd.



Mantrou je pro nds digitali-
zace. Znacné c¢dstky investu-
jeme do rozvoje digitdlnich
ndstrojii, protoZe cely n4s
trh je jesté relativné nedigi-
talizovany a doba prechodu
do digitdlniho prostfedi nds
teprve cekd. Investujeme ale
i do lidf a rozvoje sluZeb pro
nase partnery. Nechceme byt
jen né&jakou digitdlni vrst-
vou, ale podporovat byznys
nasich partner po vsech
strankdch.

Dokdzali jsme si, Ze jsme skvély
tym, ktery je schopny i z home
office a ve ztfZenych podmin-
kédch fungovat a posouvat véci
dopredu.

Nahradi je z velké cdsti. Pro
poradce bude dulezité, jak se
k této skutecnosti postavi. Kdyz

Poradcova perspektiva zaci-
nd zdkaznikovymi potfebami.
Maly priklad: Koronavirus
zplsobil, Ze velké cdsti spo-

Jako prvni odpovéd’ se nabizi
rozvijet néjakou svou odbornou

20 let BT

to totiZ udeld dobre, robot bude
v jeho sluzbdch a bude podpo-
rovat jeho efektivitu a pfidanou

luobéanti podstatné narostly
uspory v bankdch, protoZe je
méné prileZitosti penize utrd-
cet. O to vice se ale poradciim

kompetenci. Ale to je dnes z4-
klad, bez kterého tuto préci dé-

hodnotu smérem k zdkazni-

kovi.

naskytaji prileZitosti tyto pe-
nize zachovat pro odloZenou
spotfebu a investovat je.

lat nelze. Aby se poradce v kon-
textu digitalizace udrZel, musf
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rozvijet vztahy s klienty. Ti jsou
totiZ v podstaté poradcovymi

Image celého finan¢niho po-
radenstvi byla velmi negativ-
ni. Zaplatpanbth se ale vyviji
dobrym smérem. At’ uz diky
regulaci ze strany stdtu nebo

Pasti by se jisté naslo dostatek.
V médiich dnes casto vidime
informace o pastech, které se
tykaji rtznych dluhopisovych
programil, jeZ se snaZi sbirat
prostfedky od béznych zdkaz-

Pro mé neni mezi praci a vol-
nym casem délici ¢dra. Cilem
¢lovéka na tomto svété je byt
Stastny a Stastnym vds muZe

Cerpal bych inspiraci od ji-
nych uspésnych podnikatelt.
Nespoléhal bych naopak na
kouce nebo autory knih, ktef{
nikdy nepodnikali, ale pohy-
buji se jen v teoretické roviné.
Mnohem vice se dozvite od
lidi, ktef{ si podnikdnim sku-
te¢né prosli. Urditou ,,vyssi in-
spiraci® ¢lovék cerpd ze svého
védomi, a kdyZ mu nebude
mysl jen neustdle pracovat na
tom, jak vse vyresit, ale naopak
se mu ji podarfi zklidnit, inspi-
race pfijde.

strana 12
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jedinymi aktivy, a pokud bude
klient vnimat poradce jako né-

samoregulaci firem, které chté-
ji délat byznys opravdu dobfre
a byt pro zdkaznika pfinosem.
Finanénich poradct je dnes na
trhu méné a maji lepsi financ-

nik® na véci, na néZ by se takto
finance vybirat nemély. Je fada
»finan¢nich poradcti, a v tom-
to pripadé jsou skutecné na
misté uvozovky, ktefi na této
viné funguji a moznd ani nevé-

klidné ¢init i prdce. U kazdé-
ho tak bude kombinace price

a volného casu jind. Obzvlést
dnes, kdyZ rada lidi pracuje

koho, kdo mu pfindsi hodnotu,
tak poradctiv byznys pretrva.

ni reputaci. Myslim, Ze tento
trend bude pokracovat — bude
nds stdle méné a budeme mit
stdle lepsi reputaci.

di, co svym klientdm nabizeji.
To povazuji za past a myslim,
Ze se to vrati negativné klien-
tm, ale i poradctim.

z domova, se price a volny cas
prolinaji vic nez kdy jindy.



Nechci si hrédt na online guru,
byt se o tyto véci zajimdm.
Vnasem byznysu, ktery je zalo-
Zen na vztazich, je zdsadni byt
sdm sebou, byt autenticky, jiny
nez ti ostatni, a tim paddem za-

Velké diky za to, Ze ndm dali
divéru. Nepovazuji to za sa-
mozfejmost. Mohu jim slibit, Ze

UZ rok Zijeme v situaci, kterd
ukazuje, Ze vsichni si néds svét
tvofime tak, jak premyslime
o vécech. Nékomu to bude znit
moznd prilis ezotericky, ale je
to vlastné princip kvantové fy-

20 let BT

pamatovatelny. Zdsadni je byt
uvéritelny pro klienty. Ne vZdy
je to jednoduché, protoZe kdyz
jsem autenticky, tak také nara-
zim na nékoho, kdo se mnou
bude nesouhlasit, protoZe nic

jsme tu pro né. Neusnuli jsme
na vavriinech z toho, Ze mdme
obrat pfes dvé miliardy. Maka-

ziky, kdy pozorovatel méni to,
co pozoruje. Obzvl4dst’v dnesni
dobé se ukazuje, Ze svét kazdé-
ho z nds bude vypadat tak, jak
se na ného budeme divat. Na-
staven{ mysli je extrémné da-

nehrajete. Kazdy musi pocitat
s tim, Ze kdyZ je autenticky, je
zraniteln€jsi a neni jednoduché
vystoupit se svou zranitelnostf
ven.

me na sobé kazdy den a chce-
me byt lepsi a lepsi. A vSechno
to déldme pro nase partnery.

leZité pro to, jak vnimdme svét
kolem sebe, ale je zdroven mi-
morddné dulezité pro to, jaky
svét okolo nds opravdu je.
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Tohle vas zvedne z gauce!
Uver nejen na rekonstrukci
Zza 4,35 % p. a.

Bufinka vam nyni pomuze vylepsit bydleni s akénim drokem
4,35 % p. a. Nezajisteny uver na rekonstrukci, vystavbu

Ci porizeni bydleni sjednejte s vasim financnim poradcem.
Nabidka plati od 1. 3. do 30. 4. 2021.

s ©
STA"EBNI 5 WWww.burinka24.cz

sporitelna Ceské spofitelny

Uvér od Bufinky ve vsi1 000 000 K¢ se splatnosti 20 let a roéni tirokovou sazbou 4,35 % se skldda z preklenovaciho Gvéru poskytnutého s tirokovou sazbou 4,35 % p. a. (pevnd sazba) na 2 roky
do pridéleni uvéru ze stavebniho spofeni. Splacet budete mési¢né 6 318 K¢ po dobu 24 mésicu. Za zpracovani Uvéru zaplatite jednordzové 7 500 K¢, za vedeni tvéru 0 K¢. Na preklenovaci uvér
navazuje Gvér ze stavebniho spofeni ve visi 941 131,36 K¢ poskytnuty na dobu 18 let, ktery je pouzit k Giplnému doplaceni pieklenovaciho tGvéru. Urokova sazba je 4,35 % p. a. s fixaci po dobu
prvniho roku a nasledné vzdy na 3 rokuy. Splacet budete mési¢né 6 318 K& po dobu 18 let. Cena za zpracovani a vedeni Gvéru je O K¢. Celkova ¢astka splatna spotfebitelem za Uvér od BuFinky
je 1518 865,30 K¢. RPSN c¢ini 4,57 %. Uvedené Udaje plati za pfedpokladu cerpani celého tvéru v den jeho poskytnuti se spldcenim od nasledujiciho mésice vzdy k 25. dni.



Easy refi od Burinkuy.

Jednoduché refinancovani bez dokladani faktur.
Pro pohodIné zpracovani nezajisténych uvér( je tu pro vas
aplikace Burinka 24.

s ©
STAVEBNI 5 www.burinka24.cz

spofitelna Ceské spofitelny

Anna Hola Tomas Buchtyar Gabriela Vecefova
Key Account Manager Key Account Manager Key Account Manager
Tel: +420 703 864 949 Tel: +420 730573 013 Tel: +420 702 006 796

E-mail: anna.hola@burinka.cz E-mail: tomas.buchtyar@burinka.cz E-mail: gabriela.vecerova@burinka.cz




Anketa

DOBA KORONAVIROVA

Jaky je pohled ¢eskych ekonomU na aktualni situaci a dopady koro-
navirovych opatreni?

Vsichni bychom byli rddi, pokud by bylo moZzné konstatovat, Ze se eko-
nomika vratf na rastovou kiivku. Svét ale uz nebude stejny. Ndvrat do
normélu bude spojen s fadou strukturdlnich zmén, jejichZ presnéjsi po-
dobu lze v tuto chvili jen odhadovat. Prognézu dédle limituje, Ze vlastné
nevime, zda pandemie opravdu konéi. Jaro vyznamné napovi, zda eko-
nomika nabird pozitivni smér. AZ podzim vSak ukédZe, jestli je pandemie
opravdu minulosti.

Vétsina ekonom1 jiZ dlouho sleduje situaci na realitnim trhu s obavami.
Lidé si vzali na bedra celoZivotni zdvazky, které zatéZujf jejich rozpocty.
Pokracujici strmy rtst cen byt je nutil zvysovat vysi uvérti. Zda jsme
jiz dosdhli stropu a zdjem o dalsi hypotéky se bude v ndsledujicich le-
tech sniZovat, uvidime jiZ v tomto roce. Nefesitelnou situaci by pro ¢ast
domadcnosti s hypotékou znamenal ndstup hospodarskd krize, kterou
mnozi o¢ekdvali jiZ pfed covidem.

Nejsem si jist, Ze lze na takto poloZenou otdzku jednoduse odpovédét.
Balik vsech rtiznych ndstroju jisté mirni{ dopady vlddnich opatfeni. Fi-
remn{ sektor mé po ristovych letech zvySenou miru odolnosti a pokud
se podari v krdtké dobé vsechna omezeni postupné zrusit, jisté dokdze
zacit znovu plné fungovat. Je jasné, Ze zdravotni krize nem4 jen obéti na
lidskych Zivotech, ale pfinesla i fatdlni dopady pro mnohé ekonomické
subjekty.

Pandemie a s ni spojend opatfeni ddle rozeviely ntzky mezi domdc-
nostmi. Rada z nich, nedostateéné vybavend IT technikou a s nizkymi
prijmy, si sdhla aZz na dno svych socidlnich i finan¢nich sil. Naopak ¢ast
domadcnosti Setfila své penize, protoZe nemohla realizovat obvyklé né-
kupy. Prdvé chovdni domdcnosti bude do zna¢né miry ovliviiovat ndvrat
ekonomiky k normaélu. Jejich spotfeba mliZe hrdt vyznamnou roli a ne-
zbyvd neZ vérit, Ze se nebudou bét utrécet.

(Foto: archiv p. Zitka)
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Anketa

Ne, a hned tak nepfijde. Bez o¢kovdni miiZe pfijit maxim4lné drobné jar-
ni oZiveni, lidé budou stdle ocekdvat dalsi nesystémové kroky stdtu. Ale
k drobnému oZiveni dojde, jakmile se obnovi alespon venkovni aktivity.

V thrnu za poslednich 7 let rostou ceny ceskych byt druhym nejrych-
lejsSim tempem v EU. Tfeba v Madarsku podobny rust vyvolal staveb-
ni boom a ceny tak zpomalily. U nds k tomu mohlo téZko dojit, kdyz
mame nejpomalejsi stavebni Fizeni v Evropé. A nynf se stavi zhruba jesté
o Sestinu méné nez pred Covidem. Pfidejme k tomu ultra nizké urokové
sazby a pokles cen byt mimo turistické lokality miiZeme téZko cekat.

Program Antivirus byl urcité u¢inny a ddval smysl v prvnich chaotickych
tydnech, ale po roce pandemie je pfili§ plosny. Mél byt ddvno nahrazen
systémem kurzarbeitu, jenZ dokdZe mnohem lépe vypldcet podle miry
zasaZeni. V mnoha zemich jej zavedli uz od zacdtku, u nds se o ném od
loniského 1éta jen mluvi.

Rozevrela nizky nejen mezi chu-
dymi a bohatymi, ale hlavné mezi
soukromym sektorem a stdtnimi
ufedniky. Tieba OSVC ve fyzic-
kych sluzbdch rozpoustéji svoje
uspory, nejnuznéjsi lidi stat uvrhl
zpédtky do ndrudi zastavdren. Ale
tfeba statn{ ifednici majf stdle stej-
né prfjmy a v podstaté fesf opa¢ny
problém: neni za co utrdcet, a tak
nucen¢ Spori. Uspory domécnosti
celkové vyskocily o vice neZ tre-
tinu. Banky jiZ léta zhodnoce-
ni uspor nenabizeji, tak vidime
zvySenou poptadvku naptiklad po
investi¢nich fondech. Podil na in-
vestovéni je a bude jednim z méla
zpusobli zhodnocen{ uspor.

(Foto: archiv p. Bartorie)
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Miroslav Singer
hlavni ekonom spole¢nosti Generali CEE Holding

Jak se bude vyvijet ekonomika v dalSich mésicich? P¥ichazi uz ,,post-
covidové“ oZiveni?

UzZ tukd na dvefe. MMF méni prognézu svétového ristu smérem naho-
ru. BohuZel EU bude v poslednim ,,pokoji®, ktery oZiveni navstivi. I tak
se sem ale do pulky roku dostavi a usadf se na néjakou dobu.

Hypotéky a reality za sebou maji rekordni obdobi, kam se bude ten-
to trh podle vasich ocekdvani ddle ubirat?
Prichdzi doba rastu troktt CNB. Prostor pro rust se velmi zmensil.

Jaka jsou podle vds ticinnd opatfeni proti ekonomickym dopadim
pandemie, co naopak p¥ili§ nefunguje?

To je na dlouhy rozklad. Nejistoty jsou vétsi, neZ si mnozi mysli. Ale
urcité vakcinace a fiskdlnf podpora zasaZenych.

Zménila pandemie zptsob, jak ceské domdcnosti pristupuji k financim?
Jsou opatrnéjsi, spori, pokud mohou. Ale také jsou ochotni ke spofenf
vyuZivat i jind aktiva neZ jen bankovni tcty.
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Finanéni skupina AXA Ceska republika a
Slovensko se stala soucasti skupiny UNIQA

Dlouholeté zkusenosti obou znacek s ptsobenim na nasich trzich jsou zarukou, Ze pod znackou
UNIQA budeme i nadéle poskytovat produkty a sluzby té nejvyssi Grovné.

Cela transakce zaclenéni spolecnosti AXA pod znacku UNIQA podIléhd obvyklym pravnim pod-
minkdm pfi uzavirani obchodnich dohod, v¢etné ziskani nezbytnych regulatornich souhlasu.

Dosud realizované kroky:

*V pribéhu Cervence aZ fijna 2020 byly vydany souhlasy lokalnich regulatort k zaclenéni
jednotlivych entit AXA do skupiny UNIQA Insurance Group.

K 15. Fijnu 2020 doslo k prevedeni akcii viastnénych AXA Group na UNIQA Insurance Group,
¢imZ se tato skupina stala pravné i fakticky vlastnikem spolecnosti AXA na trzich
v Ceské republice, na Slovensku a v Polsku.

*K 15. lednu 2021 se penzijni a investi¢ni spolecnosti ze skupiny AXA pfejmenuji na UNIQA.

Dalsi planované kroky:
* Do konce cervence 2021 se Zivotni a neZivotni pojistovny AXA slouci a pfejmenuji na UNIQA.
* Do konce roku 2021 se cely proces faze dokonci a formdlné se ukonci plisobeni znacky AXA
v Ceské republice, na Slovensku a v Polsku.
* Postupné dojde i ke sjednoceni produktové a servisni nabidky (cca v horizontu
do 1.1.2022). Do té doby se prosim stale obracejte na své kontakty v UNIQA a AXA.

UNIQA nadvakrat uspéla v soutéZi Pojistovna roku 2020

UNIQA si pfipsala dvojnasobny Gspéch v 19. ro¢niku prestizni soutéZe Banka roku/Pojis-
tovna roku 2020 zabyvajici se hodnocenim retailovych finan¢nich dom(. Obsadila druhé
misto v kategorii Pojistovna roku, a souc¢asné jeji generalni feditel Martin Zacek znovu
ziskal ocenéni Pojistovak roku.



Zivotni pojisténi DOMINO 2020

= navyseni limitél PC bez nutnosti zdravotni prohlidky - a7 8 mil. K¢
= navy3eni limitd pro invaliditu az na 10 mil. K¢

= zkraceni Cekacich dob na 2 mésice

« navyseni progrese u trvalych nésledku

sleva az 20%

= zjednoduseni nahlaseni pojistné udalosti

Cechy: Miroslav Sdga
mobil: 737 268 279, e-mail: miroslav.saga@uniqga.cz

Morava: Adéla Bejckova
mobil: 739 603 743, e-mail: adela.bejckova@uniga.cz



() UNIQA inovovala zivotni
U-NIQA pojisteni DOMINO

UNIQA pojistovna p¥ipravila upgrade svého Zivotniho pojisténi DOMINO. Zamé¥ila se zejména
na optimalizaci kryti pro pFipad zavaZnych stavii po trazu & nemoci u dospélych i déti a na
zjednoduseni poZadavki zkoumani zdravotniho stavu pFi sjednani pojisténi, rovnéz se vyraz-
né zjednodusuji administrativni procesy hlaseni a zpracovani pojistné udalosti. TéZ se zavadi
novy zpusob stanoveni progrese u trvalych nasledki Grazu. TfesSni¢kou na dortu bude sleva pro
klienty s vy$Sim pojistnym.

Novinky v obou verzich pojisténi DOMINO Risk 2020 (RZP) a DOMINO Invest 2020 (1ZP) budou uve-
deny na trh v pribéhu zéfi a implementovany do on-line systému DIGIPOS. UNIQA zapracovala fadu pod-
nétd ze strany poradct i klientl pfi zohlednéni souc¢asnych trendl: cenové zvyhodnuje klienty, ktefi dbaji
na zdravy Zivotni styl - nejvyhodnéjsi sazbu ziskaji stihli nekufaci, ktefi usetfi na pojistném cca 28 %.
UNIQA také bere v Gvahu prodluZujici se aktivni Zivot nasi populace. Oba tyto faktory jsou

vyznamné, protoZe Zivotni pojisténi si podle dlouhodobych statistik sjedndvaiji ve velké mife

odpovédni lidé v nadprimérné zdravotni a fyzické kondici, ktefi o sebe dbaiji.

Faktor prodluZujiciho se aktivniho Zivota promitla UNIQA do zjednodus$eni poZadavka na
zdravotni dokumentaci p¥i sjednani pojisténi podle vyse pojistnych castek. Uzaviré-li
klient smlouvu ke kryti Gvéru, staci osobam do 45 let a s ivérem do 8 milion( K¢ vyplnit pouze
zdravotni dotaznik, osobdm do 55 let postaci pouze dotaznik do ¢astky 6 miliont K¢ a osobdm
od 56 let do ¢astky 4 milion( K¢. Teprve pfi vyssich pojistnych ¢astkach je tfeba absolvovat

N

Podobné byly posunuty limity také u pojisténi bez soub&zného uvéru.

Navyseny byly pojistné ¢astky u pFipojisténi invalidity. U velmi zdvaznych trvalych nésledkl je mozné
Cerpat aZz desetinasobek sjednané pojistné castky. Navysen byl i limit pro trvalé nasledky drazu u déti na
1,5 milionu korun. Pro déti byly upraveny podminky pojisténi invalidity a sniZzené sobéstac¢nosti, kde lIze z
pojisténi Cerpat jednorazové az 5, resp. 3 miliony korun.

Kryti u pFipojisténi zavainych onemocnéni déti bylo rozsifeno o dal3ich 10 dia-
gnoz; celkem lze v UNIQA cerpat pojistnou ochranu u 27 vaznych diagnéz. Pojistna
ﬁ Castka u tohoto rizika miZe cinit stejné jako u dospélych az 2 miliony korun.

P,

V pojisténi dennich davek v pracovni neschopnosti byly zjednoduseny pojist-

SV "\a,p né podminky a pravidla hlaseni pojistné udalosti. Nové existuje mozZnost Cerpat

' I %= pojistné pInéni uZ pfi doloZeni diagnodzy, aniZ by klient musel ¢ekat na skonceni léceni.
Doslo i ke sjednoceni sazeb pro zaméstnance a OSVC.

U pojisténi zdravi, tedy u dennich déavek v pracovni neschopnosti, u pfipojisténi pro pfipad velmi vazného
onemocnéni nebo u pojisténi hospitalizace se zkratila éekaci doba na 2 mésice.

U pFipojisténi pro pFipad ztraty Fidi¢ského prukazu v disledku onemocnéni se zvysila maximalni
pojistna Castka ze 7 na 12 tisic korun mésicné.

Systém slev byl rozsifen o novou slevu ve vysi 20 % pro klienty, jejichZ mési¢ni pojistné ¢ini 2.000 korun
¢i vice.

V3echny novinky Vam radi pfedstavime a vysvétlime detailné - osobné nebo online.
TéSime se na spolec¢na setkani !!

Cechy: Morava:
Miroslav Saga, mobil 737 268 279 Adéla Bejckova, mobil 739 603 743

e-mail: miroslav.saga@uniqga.cz e-mail: adela.bejckova@uniqa.cz







Broker kongres

BROKER KONGRES EVOLUCE 3D
— DO TRETICE ON-LINE

Na 27. 5 2021 pripravujeme dalsi on-line Broker kongres, tentokrat
s podtitulem evoluce 3D. Zameérime se na to, jak zdrave rozvijet Uspes-
né podnikani. Na co a koho se muzete t&sit?

Tradici Broker kongresu jsou
skvéli recnici, ktefi maji pro
ucastniky skutecnou pfidanou
hodnotu. Tentokrdt tomu ne-
bude jinak.

Jisté jste slyseli o kniZnim best-
selleru Bohaty tdta, chudy tdta.
Po svété se ho prodalo pres
30 miliont vytiskt. Jeho au-
tor Robert Kiyosaki na Broker
kongresu exkluzivné vystoupi.
Dnes ho zndme jako uspésné-
ho byznysmena, ale uz se tolik
nevi, Ze i kdyZ jeho prvni pod-
nikatelské pociny mély pomér-
né raketovy start, brzy se do-
staly do potiZi. I pfes nesporny
talent mu trvalo, neZ prisel na
to, jak byznys sprdvné uchopit.
I o tom bude Robert mluvit
— jak si podnikatelsky uspéch
udrZet a dal rozvijet. Vérime,
Ze v dobé, kdy za sebou méme
ve financich velmi zvldstni, ale
v mnoha ohledech rekordn{
rok, toto téma ocenite.

Dalsim zahraniénim hostem
bude Daniel H. Pink, jeden
z aktudlné nejvlivnéjSich a nej-
inspirativnéjsich lidr v oblasti
managementu a motivace lidi.
Mimo jiné wuslySite uZitecné
rady, které vdm pomohou vést
vas tym k jesté lepSim vyko-
nim.

Na Broker kongresu vystou-

pi také neprehlédnutelny ces-
ky psychiatr Radkin Honzdk.

Poprosili jsme ho, aby se za-
méfil na to, jak dosdhnout
v podnikdni souhry mezi mysli
a télem. Ne nadarmo se totiZ
rika ,,ve zdravém téle zdra-
vy duch®. A po mimofddném
nasazeni z posledniho roku to
plati dvojndsob.

Novinky z Broker Trustu i po-
radenského trhu vdm jako ob-
vykle predstavi Zdenék Sluka.
Chybét nebude ani ekonomic-
kého okénko Tomdse Sedldc-
ka, ktery se svym exkluzivnim
problémy spojené s koronavi-
rovou pandemii. Zdstupci pro-
fesnich organizaci AFP, EFPA
a KFP budou s Martinem Do-
Cekalem diskutovat na téma

,,zdravé*
ské praxe.

nastaveni poraden-

Nebudou chybét ani prezenta-
ce naSich produktovych part-
nerti. Na virtudlnich stdncich
si budete moci stdhnout fadu
produktovych materidlti a vi-
deoprezentaci. Béhem celé-
ho dne se jich muZete zeptat
na cokoli, co vds zajimd. Nové
i prostfednictvim videohovoru.

Cely Broker kongres se bude
odehrdvat navic ve zbrusu no-
vém 3D prostredi, diky které-
mu si 27. kvéten uZijete jeSté
vic, samozfejmosti bude také
soutéZ o hodnotné ceny.

TésSime se s vdmi na vidénou.
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SLAVIA mwes

POJISTOVNA 1eh IO 1
' /

Pojistujeme Ceské domacnosti, zivnostniky
| podnikatele. Jednoduse a online.

Aktualni novinky:

STASTNY DOMOV

POJISTENi OBCANSKEHO MAJETKU A ODPOVEDNOSTI

NAVYSENI LIMITO MOZNOST POJISTENI

V OBCANSKE ODPOVEDNOSTI REKREACNI NEMOVITOSTI

AZ NA 20 MIL. KC I BEZ CiSLA POPISNEHO
(na parcelu)

POJISTENI JIZDNICH KOL UNIKATNISLUZBA

ve spole¢nych nebytovych

uzamykatelnych prostorach domu IT A ELEKTRO ASISTENCE

s plnénim az do limitu 50 000 K¢ V RAMCI POJISTENI!

ZIVNOSTNIK

POJISTENI ZIVNOSTNIKU A DROBNYCH PODNIKATELU

POJISTENI NEMOVITEHO POJISTENi ODPOVEDNOSTI
A MOVITEHO MAJETKU $KODY ZPUSOBENE
« az do 20 mil. K& (budovy TRETIM OSOBAM

a stavebni soucasti) az do vyse 15 mil. K¢

+az do 10 mil. K¢ (stroje a zasoby)
UNIKATNiSLUZBA

AZ PET CI'NNOSTI' . IT ASISTENCE - POMOC PRI
NA JEDNE SMLOUVE POTIZICH S IT TECHNIKOU

NABIZIME VAM ONLINE OTEVRENA SKOLENI SITA NA MIRU

LEOS BARINA ZDENEK HLAVACEK

Central Key Account Manager Key Account Manager

tel.: 739 248 036 tel.: 739248 011
leos.barina@slavia-pojistovna.cz zdenek.hlavacek@slavia-pojistovna.cz

www.slavia-pojistovna.cz
...moderni pristup k tradi¢cnim hodnotam



Inzerce

REAGUJEME NA NOVE POTREBY
CESKEHO POJISTNEHO TRHU

Obchodni feditel Slavia pojistovny, Zbynek Vesely, popisuje, jak je du-
lezité reagovat na potreby klientd | maklérd a Ze tato ikonicka ¢eska
znacka dnes konkuruje i v pojisténi domacnosti, firem a Zivnostnikd.

Slavia pojistovna je na trhu je-
dinou ryze ¢eskou pojistovnou,
jsme v podstaté rodinna ceskd
firma. Hrdé se hldsime k nasi
vice nez 150leté tradici, dnes

Jiz ddvno neplati, Ze Slavia po-
jistovna znamend jen vyhod-
né povinné ruceni a havarijni
pojisténi! Pojistujeme Sirokou
skdlu rizik ceskych domaéc-
nosti, Zivnostniki nebo malych
a stfednich podnikt, pojistii-
jeme samozrejmeé i rizika vel-

Ano, presné tak. Koho by pred
rokem napadlo, Ze se oblibeny
obcasny home office stane kaz-
dodenni rutinou a Ze se bu-
deme muset ucit s novymi IT
néstroji? Mnoho firem muselo
rychle prejit do online prostre-

Od pocdtku letosntho roku
maji znalci povinnost mit pro
vykon znalecké cinnosti sjed-

patfime do TOP 10 neZivotnich
pojistoven. Jsme dobie kapitd-
lové vybaveni a dafi se ndm
i obchodné. Jiz druhym rokem
jsme opétovné prekonali hra-

kych firem. PojiStijeme obcan-
sky i podnikatelsky majetek,
odpovédnost, nabizime povinné
rucenf a havarijni pojisténi, ces-
tovni pojisténi, zdravotni pojis-
ténf cizincd, pojisténi firemnich
flotil ¢i umime i naprosté spe-
ciality, napf. pojisténi vcelstev.

di, mnoho domédcnosti si mu-
selo poridit novou IT techniku
¢i elektroniku. Proto jsme, dalo
by se Fici, agilné prisli s touto
naprosto unikdtni IT a elektro
asistenci. Pro velky zdjem jsme
ji od dubna pridali i k pojistén{

nané pojisténi profesni odpo-
védnosti. I toto umime pojistit,
a navic umoZznujeme rozsifent

nici 1 miliardy korun v hru-
bém predepsaném pojistném
a rosteme rychleji nez trh.

Vse je mozné si sjednat i online,
z pohodli domova ¢i kanceldre.
Digitalizujeme, inovujeme. P¥i-
kladem muZe byt unikdtni IT
a elektro asisten¢nf sluzba ke
kazdému obcanskému majetku
zdarma nebo pojisténi znalcti
a znaleckych kancel4ri.

Zivnostenského majetku a od-
povédnosti. Jsem hrdy na nés
tym, Ze se ndm toto tak rychle
podaftilo a Ze odezva od klien-
th je velmi pozitivni.

i o pojisténi obecné odpovéd-
nosti.
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BT Kredit

BT KREDIT

Jiz nékolik let maji partneri Broker Trustu k dispozici BT Kredit — jedno-
duchy nastroj pro vybeér a sjednani hypoteky. Nastroj se postupne vyviji
a doplnuje o dalsi a dalsi funkcionality. Cilem je mit moznost on-line
porovnat parametry hypoték, nasledné je také on-line sjednat a jedno-
duseji komunikovat s bankou na par klikd.

Srovndn{ nabidek hypoték a vybér té nejvyhodnéjsi pro svého klienta
Moznost vytvorit prehledny PDF vystup pro klienta s témito nabidkami

L N2

Urychleni préce diky elektronické Zadosti misto papirové do Hypote¢ni banky a Ceské

spofritelny

Bezpecné cesty na elektronické preddni dokumentl od klienta pfimo na vybraného

hypote¢niho specialistu

A dalsf vyhody, napriklad moznost ocenéni nemovitosti na prvni schiizce, po zaddni pédr

tidajil
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Jakdkoliv operace je navdzdna
pfimo na daného klienta, pro
kterého nabidky vytvdtime. Po-
kud vytvafime nékolik riznych
variant nabidky pro jednoho
klienta na zdkladé jeho poZa-
davkl a prdni, najdeme je vZdy
u toho klienta.

Porovnat lze hypotéky, u kte-
rych je mozZné nastavit rizné

parametry podle potieb a pré-
ni klienta. At’jiZz jde o typy
hypoték, rtzné tucely a typy
objektt financovédni nebo uZitf
financovaného objektu. Kro-
mé standardnich udajd, jako
je hodnota zdstavy, vysSe uvé-
ru, fixace a splatnost, je mozné
volné nastavovat i dalsi sazbu
a poplatky ovliviiujici uda-
je jako aktivni vyuZiti uctu,
bankopojisténi nebo cerpdni
na ndvrh na vklad zdstavniho
préva.

Cenové nabidky (porovndni)
je mozné fadit podle rtznych
parametr, jako je sazba, vyse
spldtky a poplatky v rtznych
variantdch. KaZdou nabidku
banky je mozné individualizo-
vat a doplnit o poplatky, které
nejsou standardni, jako tfeba
cenu za odhad, platby pojisténi,
poplatky za ¢erpanf nebo upra-
vou sazby v pfipadé dohodnuté
slevy v bance.



BT Kredit

Porovndanim nabidek vsak moz-
nosti BT Kreditu nekondi,
protoZe je mozné pokracovat na
zadéni Z4dosti on-line u Ceské
sporitelny a Hypote¢ni banky.
V pripadé Ceské spotitelny je
mozné zaddvat i cizince.

V ptipadé Ceské spofitelny je
mozné jesté pred vyplnovdnim
Zadosti vybrat sluzby, které
banka nabizi (napf. parametry
bankopojisténi, obratovku nebo
pocet nemovitosti), nebo pozddat
o slevu na sazbé.

U obou bank vyplhujeme po-
tfebné tidaje pro danou konkrét-

Pro klienta je moZzné vygene-
rovat do PDF porovndni az tfi
bank vcetné vaseho komentdre
ke kazdé z nich.

nif banku. Jesté pred ovéfenim
scoringu je potfeba vybrat
bankére, kterému bude pripad
preddn. Po ovéfeni prescoringu,
jehoZ soucdsti je i ndhled
do registrli, je moZné zjistit
a ovéfit si, zda klient neopomnél
sdélit nékteré své zdvazky.
Prostfednictvim angaZovanosti
lze zjistit, jaké dalSi uvéry md
klient uvedené v registrech. Pak
jiz sta¢f nahrat potfebné podklady
k Zddosti a vSe odeslat do banky
bankéfi bez nutnosti tisknout
a podepisovat s klientem.
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BT Kredit

Prisel stdvajici klient s nabid-
kou konkurence, kterd je na
sazbé nizsi? BT Kredit pomtZe
porovnat tuto nabidku se std-
vajicimi podminkami a to ne-

Toto neni samozfejmé konec-
ny stav a pripravuji se dalsi
funkcionality i banky, o jejichZ
hypotéky bude mozné pozddat
on-line. Jednou z funkcionalit,

jen z pohledu sazby, ale i dal-
sich parametrti, které ovliviiuji
vyhodnost nabidky (splatnost,
fixace, poplatky, ...)

na které se jiZz pracuje je zjed-
nodusend bonita.



&
Kooperativa

VIENNA INSURANCE GROUP

Pro Zivot, jaky je



Inzerce

CESI SE VICE NEZ DUSEVNICH
PORUCH OBAVAJI RAKOVINY
CI NEMOCI NERVOVE SOUSTAVY

To vyplynulo z prdzkumu, ktery Kooperativa realizovala s agenturou
lpsos. Vazna onemocnéni opravdu stoji za 96 % pripadyd invalidity, jen
4 % jsou zpUsobena Urazem. A U vaznych onemocnénf je pak celych
36 % pripady invalidity 3. stupné zpusobeno dusevnimi poruchami
a poruchami chovani. Jedna se tedy o vlbec nejcastejsi priciny invali-
dity. To si mnoho lidi neuvédomuje,” upozornuje feditel Useku pojisté-
Ni osob Kooperativy Petr Prochazka.

Je to podobné jako s pojisté-
nim domu nebo bytu. Také
si nepojistujeme rychlovarnou
konvici, ale je duleZité mit dob-
fe pojisténou celou domaécnost
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nebo diim. Casto se setkdvdme
s tim, Ze klientim staéi ziskat
z pojistky penize za zlomenou
nohu nebo za dvoutydenni ne-
schopenku. KdyZ nds ale po-

stihne vdZnd nemoc, muZeme
se ocitnout na dlouhou dobu
bez svého obvyklého pfijmu.
A v ptipadé ndsledné invalidity
to miZe byt natrvalo.



V naSich prizkumech jsme
zjistili, Ze kdyz uz Cesi o in-
validité premysli, dvé tretiny
z nich netusi, o kolik by jim
sniZila mési¢éni prijem. Nap¥i-
klad pfi ¢istém prijmu 20 tisic
K¢ se bude nemocenskd pohy-
bovat okolo 14 tisic korun, to je
propad o 6 tisic. Prvni mésic to
vétsinou néjak zvlddneme, ale
jsme-li doma tfi mésice, zac¢ind
uz jit do tuhého. A kdyZ se ne-
moc komplikuje az k invalidi-
té, prijem klesne trvale.

Invalidita vyrazné zasdhne ne-
jen do Zivota jednotlivce, ale
vétsinou i do finan¢ni situace
celé rodiny. Jen pocdtecni nd-
klady napriklad na upravu
bydleni nebo automobilu, pfi-
padné na ndkup invalidniho
voziku lehce presdhnou ¢dst-
ku 800 tisic K¢. Navic kazdy

Nasi poradci vyuZzivaji moderni
nastroj pro sjedndvani pojisteé-
ni tzv. PRUVODCE. Diky nému
poradce podrobné stanovi po-
tfeby klienta, z jejichZ analyzy
PRUVODCE vypracuje doporu-
¢enou pojistnou ochranu klien-
ta. Pokud si podle téchto para-

Inzerce

mésic chybi minimdlné téch
zminénych Sest tisic korun.
Celkem tedy muZe jit o mili-
ony. Dobre nastavené Zivotni
pojisténi v takovych pripadech

metrt klient sjednd pojistnou
smlouvu, md jistotu, Ze je kva-
litné pojistén. A samoziejmé se
i snazime ta nejzdvaznéjsi rizika
zvyhodnit, zatraktivnit je Jak
pro nové, tak pro nase stavajici
klienty, ktef{ si do 30. ¢ervna
2021 sjednaiji pojistén{ rizika in-

téméf dorovnd nds puvodni
ptijem. A to je jeho nejduleZi-
téjsi vlastnost.

validity v rdmci svého Zivotniho
pojisténi, ziskaji od Kooperativy
po cely cas trvani smlouvy ga-
ranci dvojndsobné plnéni z rizi-
ka pojisténi invalidity 3. stup-
né. V pripadé pojistné udalosti
tak lze ziskat zvyhodnéni az 1
milion K¢ navic.
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Vzdélavani

NEKTERA SKOLENI PROSTE
POTREBUJI OSOBNI SETKANI

Novy koncept vzdélavani, podpora poradcl v oblasti zameéstnanec-
kych benefitl, presun z eventd do online prostredi, upraveny vstupni
seminar, informovani poradcl o moznostech pro certifikacni Skoleni,
zajisten’ certifikacni zkousky na pojistent, to jsou novinky v oboru vzde-
lavaniv Broker Trustu. Jak zmeény probihaly, ceho véeho mohou porad-
Cl vwuzit a co noveho se chysta, na to odpovida Véra Bittova, odbornice
Nna vzdelavani v Broker Trustu.

Médme novy koncept vzdélav4-
ni, ktery ndm cleni skolenf na 4
podoblasti — skoleni porddané
Broker Trustem, povinnd a cer-
tifikaéni sSkoleni, produktovd
skoleni a rozvojova skolent.

Do skoleni porddaného Broker
Trustem patfi vstupni seminér,
jehoz cilem je zajistit hladky
start poradcti v novém prostte-
di. Probihd ve dvoudennich do-

Jako jedinf na trhu se mtZeme
pochlubit podporou poradcii
v oblasti firemniho obchodu
— v zaméstnaneckych benefi-
tech. Na tomto Skolenf radime
a ukazujeme poradctim, jak na-
jit cestu k bonitnim klientlm,
jak ziskat jejich doporuceni, jak
si vytvofit z firemnich klient
lead generdtor kontaktl a jak

Nikdo z nds si na zac¢dtku pan-
demie neumél predstavit, Ze
bychom ve stejné situaci byli
i za rok. TakZe na zacdtku

polednich blocich a poradce na
ném sezndmime se spole¢nosti
Broker Trust a s ndstroji, které
jim usnadni prdci. Ddle také
predstavime podklady pro ode-
vzddni obchodil. V rdmci této
sekce vzdéldni pordddme rov-
néz skolenf uréend asistentkdm/
asistenttim, ktef{ pracuji v BeTy.

Dalsi podoblasti jsou povinnd
a certifika¢ni Skoleni, kam pa-

zaujmout firemni klienty s be-
nefitnimi programy i v dnesnf{
dobé. Velky tuspéch md také
skoleni Galerie produktli, kde
poradcim nabizime setkdn{
vice producentl v jeden den.
Ti predstavi své novinky, které
pomohou poradciim pri sprav-
ném hleddni feseni pro své
klienty. Cilem je ddt poradcim

bylo daleko méné bank a po-
jistoven, které se preklopily do
online. Casem se veskeré sko-
licf aktivity prenesly do onlinu

tff AML, dluhopisy, ndsledné
vzdéldvani a certifikace na pro-
dukty. V oblasti produktového
skoleni se pak zaméfujeme na-
ptiklad na skoleni produkto-
vych partneri a v rozvojovém
skoleni mdme samé novinky:
obchod a rozvoj firmy, vztah
s klientem, technologie v pora-
denstvi, trendy v poradenstvi
a finan¢ni pldnovani.

co nejvice informaci v oblasti
produktti béhem jednoho dne
namisto toho, aby je sloZité
shdnéli. Také pordddme in-
terni skoleni na produkty dle
potteb sité, jako je napriklad,
jak sprdvné vyplnit povinné
prilohy na pojisténi nebo jak
na likvidaci pro podnikatelska
rizika.

a producenti dnes skoli v onli-
ne prostiedf ve velkém. Musim
pochvélit poradce, jelikoZ pro
mnoho z nich bylo tézké na-
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Broker Trust

Vstupni Skoleni AML

Skoleni asistentek

Zaméstnanecké
programy

Produkty a produktové
nastroje

Ostatni nastroje

aplikace na podporu obchodu

udit se s technologiemi, a vi-
bec pochopit, jak se na skole-
ni pripojit, jelikoZ na zacdtku
se objevovalo hodné platfo-
rem a kazd4d to méla jinak.
Nakonec se ale i toto ustédlilo
a zistalo jen pdr nejjednodus-
sich a osvédcenych. V Broker
Trustu pouZivame platformu

To v tuto chvili hofi. VSichni,
kdo chtéji zprostredkovdvat
pojisténi, musi mit ze zdkona
novou certifika¢ni zkousku. Ti,
co jsou jiZz na trhu, musf udélat
zkousku do 31. 5. 2021. Jelikoz

Spole¢nost Broker Trust za-
cala spolupracovat napriklad
s novou pojistovnhou Agra
nebo YOUPLUS, se kterou jsme
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Povinna a certifikacni

Dluhopisy

Vzdélavani

Skoleni odAdoZ

\abidka skoleni od Broke

&
w®

S~

Skoleni produktovych partnert

Galerie produkt

vani
stovaci

¢leny komunity

Certifikace na produkty

Teams a vsechna nase internf
skoleni jsme presunuli do on-
line prostfedi. Dokonce mdme
zpétnou vazbu, Ze fada téchto
skoleni poradciim vyhovuje
v podobé online vice neZ pre-
zen¢ni forma, a Ze by si prali
online zachovat. Vyhodou on-
line prostredi je, Ze se do n¢j

si uvédomujeme, Ze jde o nd-
ro¢nou zkousku a terminy jsou
kvali covidu omezené, domlu-
vili jsme s nasSimi smluvnimi
partnery terminy pro prezenc¢ni
i distan¢ni zkousky pouze pro

usporddali skoleni. Probéhlo
sezndmeni, predstaveni jejich
produktli, osob, na které je
mozné se obrdtit, ndvod, jak

Produktova skoleni

novinky

Odborna setkani pro

SIT

Rozvoj

Obchod a rozvoj firmy

Vztah s klientem

Technologie v poradenstvi

Trendy v poradenstvi

Finan¢ni planovani

muZe prihlésit zdjemce odkud-
koliv a nemusi trdvit dlouhy
¢as na cestdch. Pripoji se na
skoleni na dvé hodiny a pak
muZe klidné stihnout jesté né-
jaky byznys. Online ale nejde
porddat pro vSechna skoleni.

nase poradce. Kapacita termi-
ni, které jsou nyni vypisované,
je o hodné niZsi, proto jsme po-
radciim pomohli tim, Ze mfista
blokujeme vyhradné pro né
a nikdo jiny je neobsadi.

odeslat elektronicky smlouvu,
a jaké jsou vyhody pouZiti.



Pldnujeme nékolik novinek pro
nase poradce. Jako prvni jsme
se podivali na koncept vstup-
niho semindre, ktery jsme nové
postavili. Pri pripravé jsme se
zaméfili vice na nové poradce,
ktef{ k ndm prisli. UkdZeme
jim, v ¢em jim dokdZe Broker

Dalsi aktivity, které mdme
,,v hlavé®, jsou zatim jen o pld-
nech, protoZe nevime, jak se
bude situace vyvijet, a kdy bude
mozné se zase potkdvat. Urcity
druh skoleni osobni setkdvani
potiebuje, protoZe je dileZité,
aby si poradci mohli ziskané
informace hned vyzkouset, aby
si je ukotvili, a zacali jim vérit
a uméli je vyuZivat. Ale to je
prdvé v dobé, kterd setkdvani
moc nepreje, velmi tézké. Kdy-
by ziskali znalosti v tuto chvi-
li a nemohli je naplno vyuZit
a proménit je ve své dovednos-
ti, zapomnéli by je, a skoleni
by nemélo smysl. Napriklad
dostat se do firmy s nabidkou
firemnich benefit byva casto

Novinkou pro tento rok je po-
vinnost ndsledného vzdélavé-
ni, které je povinné pro vsech-
ny zprostfedkovatele pojisténi
v rozsahu 15 hodin. Plati to

Vzdélavani

Trust pomoci — jako jsou tfeba
kampané, chytré ndstroje, pod-
pora v oblasti investic a pouzi-
vani néstroje Edwarda, ale také
se pochlubime nasimi uspéchy
a nasSimi hodnotami. Nésle-
dovat bude blok zaméfeny na
praktickou ¢dst, ukdZeme, co

sloZité a poradci z toho miva-
ji strach. Proto, aZ se budeme
moci zase potkdvat, pldnujeme
usporddat skoleni, které porad-
cm prakticky ukdze, jak oslo-
vit zaméstnavatele, zvlddat né-
mitky a ziskat si jejich davéru.
Také se chceme zaméfit na
napliovdn{ rozvojovych sko-
leni. V tuto dobu jsme vybrali
¢tyfi renomované externi do-
davatele, které predstavime
nasim poradcim a ukdZeme
jim, v ¢em vsem by jim mohli
pomoct, aby jejich firmy rostly.
V pripadé zdjmu budeme déle
dodavatele dopliiovat.

Dalsim pldnem je prehlednéj-
sf usporddani poloZzek v BeTy

pro zprostfedkovatele nejpoz-
déji do konce nédsledujictho
roku po roce, kdy absolvoval
zkousku odborné zptisobilosti,
a poté kazdy dalsi rok. Povin-

a kde se dd najit v BeTy, co ke
své prdci potfebuji, jak sndze
zvlddat administrativu. V nd-
vaznosti na vstupni seminar
nabidneme zminénd skoleni,
kde vse probereme podrobnéji.

v zéloZce Vzdéldvani a také by-
chom chtéli ziskat novy externi
software pro zaddvdni Skole-
ni, které by nabidlo moderni
vzhled, jednoduché ovldda-
ni a bohaty prehled o sSkolen{
a zdjmu o né.

né vzdéldvdni mohou poradci
odstudovat jen a pouze u akre-
ditovanych spole¢nosti.
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Zhodnofte své penize

se stavebnim sporenim

e primérné ro¢ni zhodnoceni az 4,29 %
e bezpecéné ulozené penize
» statni podpora az 2 000 K¢ za rok

* u stavebnich spofeni Kamarad a 55+ navic bez poplatku
za vzavreni smlouvy

D] MONETA | g5,

moneta.cz

Poskytovatel produktu: MONETA Stavebni Spofitelng, a.s, se sidlem Vyskocilova 1442/1b,140 00 Praha 4 - Michle, ICO: 47115289, zapsana v obchodnim rejstiiku vedeném
Méstskym soudem v Praze, oddil B, viozka 1714. E-mail: stavebko@moneta.cz, telefon: 257 092 111. Tento dokument obsahuje vyhradné Gdaje uréené k marketingovym a propagaénim
0¢eldm, a také proto nepfedstavuje navrh na uzavieni smlouvy (nabidku). Podminky akce najdete na webovych strankach www.moneta.cz.



Inzerce

JISTOTA JE PRO KLIENTY

DULEZITA

Stavebni sporeni a preklenovaci uver
od MONETA Stavebni Spofitelny stoji za pozornost!

Hledate v dnesni trochu nejisté dobé pro sve klienty produkt, u ktere-
ho jim mUzZete garantovat skvélé podminky nejen docasné, ale treba
| po celou dobu jeho trvani? Dva takovée pro vas mamel

MONETA Stavebni Spofitelna
aktudlné nabiz{ klientim jaké-
hokoli véku moZnost uzavren{
smlouvy stavebniho sporeni
zdarma, a to s urokovou saz-
bou z uspor ve vysi 1 % p. a.
bez dalsich podminek. Smlou-
vu muZe poradce jednoduse
sjednat v Portdlu pro klienty
a poradce.

Na konci loniského roku jsme
vylepsili naSe  preklenova-
cf uvéry. Zmeénili jsme tari-
fy a sniZili urokovou sazbu
u Phj¢ky ProBydleni. Z reakci
vds, poradcll, je zfejmé, Ze nase
nabidka je skute¢né skvéld.
A je mozZné néco skvélého jes-
té vylepsit? Ano! Ve zméndch
pokracujeme. SniZili jsme uro-

Klienttim ve véku 0-23 let aod
55 let véku nabizime zdarma
dvé varianty cilové castky:
200 000 K¢ a 500 000 K¢. Kli-
enti ve véku 24-54 let si mo-
hou uzavfit smlouvu stavebni-
ho spofeni zdarma na cilovou
¢astku 200 000 K¢ a vice, horni

Preklenovaci uvér Pajcka ProBy-
dleni umoznuje klientiim cerpat
bez zajisténi az 1 000 000 K¢,
v ptipadé druZstevniho bydle-
nf az 1 500 000 K¢. Maxim4lIni{
splatnost je 22 let. Hypopujcka
ProBydlen{ se zdstavou nemo-
vitosti md maximdlni{ splat-
nost 30 let. V obou variantdch
preklenovaci uvér automatic-
ky prechdzi po 24 mésicich
do rddného uvéru s anuitnim
spldcenim. Urokovou  sazbu
garantujeme klientovi po celou
dobu spldceni tvéru. A jak je
skvéld, zjistite v nasem kalku-
latoru.

kovou sazbu u hypopujcky pro
bydleni a upravili jsme hranici
nutnou pro podpis manzela/
/manZelky v uvérové Zddosti,
ato az na 500 000 K¢.

Pojdte do toho s ndmi a po-
mozme spolecné klientim pl-
nit jejich sny!

hranice nenf omezena. Ve vsech
pfipadech je nutné, aby do 4
mésich od uzavfeni smlouvy
byla na tucet stavebniho sporent
prlpsana ¢dstka minim4dlné ve
vy§i 1 % z cilové éastky. Uro-
kov4 sazba z uspor je 1 % p. a.
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Rozhovor

OJEDINELY PROJEKT NA TRHU,
KTERY ZJISTI VSE
O NEMOVITOSTI: NEMO REPORT

Vyberete si nemovitost a diky online sluzbé o ni vsSe zjistite. Rychle,
jednoduse, komfortne a predevsim komplexne. To je NEMO Report.
Online sluzba je napojena na rdzné zdroje a diky tomu vse shrne do
jednoho mista.,Informace zpracujeme, pretlumocime do srozumitelné
podoby a vytvorime souhrnny a strucny report. Ve vystupu se tak
klient napriklad dozvi, jestli se na nemovitost vaze nejake bremeno,
zda majitel neniv exekuci, k jakému uziti je pozemek urceny Uzemnim
planem nebo treba jestli se na pozemku nenachazi nelegalni stavba,”
vysvetluje Jan Zahora, zakladatel a jednatel MyNEMO Report sr.o, jenz
uz od roku 2012 spolupracuje s Broker Trust.

Na trhu nemovitost! plisobim
vice nez 8 let. Poslednich néko-
lik let poskytujeme pro klienty
komplexni servis pri porizeni
bydlenf a béhem této doby jsme
se setkali s velkym mnoZstvim
situaci, které mohly zpusobit,
nebo zpusobily vice ¢i méné
vyrazné komplikace. Vétsiné
znich se d4 predejit, a tak jsme
u kazdé poptdvané nemovitosti
dohledévali informace manudl-
né. To samozrejmé neni Z4dnd
zdbava, informace nejsou ni-
kde jednotné dostupné. Spise
jsou tak néjak roztrousené po
prostoru a casové je to velmi
neefektivni. Tuto situaci béZné
zaZivd nespocet kupujicich, re-

NEMO Report je online sluzba,
kterd poskytuje rychlé a jedno-
duché provéfeni nemovitosti.
Diky napojeni na rtzné zdro-
je dokdZeme ziskat vsechny
potfebné informace. Ty zpra-
cujeme, pretlumocime do sro-
zumitelné podoby a vytvorime
souhrnny a stru¢ny report. V
jediném vystupu se tak napfti-

alitnich makléii, hypotecnich
specialisti nebo projektantd.
KdyZ jsme pak se spole¢nikem
Filipem Majorem premysleli,
co s tim, uvédomili jsme si, Ze
si dneska muZete pohodlné,
rychle a online provéfit stav
auta, u nemovitosti ale po-
dobn4 sluzba neexistuje. Rekli
jsme si, Ze by informace mély
byt jednoduse, rychle a srozu-
mitelné dostupné. KdyzZ to jde
u aut, které maji primérné né-
kolikandsobné mensi hodnotu
a potencidlnf{ rizika nemusf{ mit
tak zdvaZzné dusledky, pro¢ by
tady neméla vzniknout podob-
nd moznost pro nemovitosti?
A tim to zacalo.

klad zdjemce dozvi, jestli na
nemovitosti vdzne vécné bre-
meno, zda neni majitel v exe-
kuci, k jakému uZitf je pozemek
urceny uzemnim pldnem nebo
jestli se na pozemku nenachdzi
nelegélni stavba. Casto report
vyuZivaji zdjemci o koupi ne-
movitosti, projektanti, makléri
nebo treba poradci, ktef{ tim
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Pozemek byl v podstaté nepouZitelny. Rezervace by pani vysla
nevratnd. Presné pro takové situace ndm d4vd projekt smysl.
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pfindseji dalsi pfidanou hod-
notu pro klienta.

Druhou mozZnosti je integrace
vybranych sluzeb nebo zdroji
pfes API do funkéniho portd-
lu. Z kraje letosniho roku se
ndm podafilo spustit integro-
vanou sluzbu informace o ri-

Vyjimecn4 je predevSim v tom,
Ze v CR se zatfm nikdo do né-
¢eho podobného nepustil. Na
trhu existuje celd rada casto
velmi povedenych FeSeni, kte-
ré se specializujf na urdcity seg-
ment, miiZe jit o online ocenéni{
nemovitosti, mapové aplikace,
rizné rejstifky nebo informace
o riziku povodni a podobné.
My tyto ndstroje a zdroje dat

Prvni verzi projektu jsme spou-
stéli na konci roku 2020, takze
aktudlné jsme na zacdtku a sami
vime, Ze je stdle hodné préce
pfed ndmi. Prdvé proto nds
prekvapilo, Ze i v této rané fazi
méme opravdu velmi pozitivni
zpétnou vazbu, a to jak na my-
slenku, tak i na prvotni ucho-
peni reportu. Predevsim kom-
pletni report cileny na domy

Téch ptipadil je celd fada a co
pribéh, to origindl. Véfim, Ze
mnoho poradct se také setkalo
se situacemi, kdy by jim vcasné
odhaleni néjakého rizika zjed-
nodusilo prici. Zejména pri
feSeni podminek cerpdni. Ty-
picky se vSak jednd o stavby
nezapsané v Kkatastru nemo-
vitosti, omezeni na katastru
nemovitosti, at’uz jde o vécnd

ziku povodni do programu
NEMExpress, nejvétstho soft-
warového feseni{ pro odhadce
nemovitosti v CR. Pokud tedy
aktudlné fesi poradci né&jaké
hypotéky, v odhadu pro ban-
ku bude pravdépodobné ndmi
distribuovany vystup k riziku
povodni.

chceme mit v jednom funk¢-
nim celku. A navic pridat pre-
sah do praxe. Zatimco laik
dostane informaci a doporuce-
ni, jak situaci fesit, specialista
ziskd potfebné podklady, aby
s informacemi mohl ddle pra-
covat. Chceme tedy propojovat
nejen informace, ale i pribuzné
obory a tim jim pomoci zefek-
tivnit svoji préci.

a pozemky se hodné osvédcil.
Na druhou stranu musime ob-
jektivné Fici, Ze report neni sto-
procentné pro kaZzdého a ani
nemuZe byt. Pokud nékomu
nevadi pdtrat hodiny po infor-
macich k pozemku, platit dil¢i
poplatky za informace a délat
si z toho vlastni zdvéry, nemusi
nds report plné ocenit a nejspis
pro néj ani neni uplné vhodny.

na mensi statisice a byla by

bfemena, zdstavni prdva nebo
exekuce. Nékdy muzZou byt
problémy zdsadni, jindy méné
a mlZe se jednat pouze o zdr-
Zeni. Pokud s tim ale kupujici
nepocitd a napriklad vypovi
ndjemni smlouvu, dostane se
zbyte¢né do stresové situace.

Velky problém mitiZe byt i situ-
ace, kdy se nemovitost nachdz{
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ve ¢tvrtém stupni povodnového
rizika a kupujici to zjisti aZ po
podpisu rezerva¢ni smlouvy.

Neddvno jsme napriklad zaZi-
li situaci, kdy si pani vysnila
koupi pozemku nebo chaty
v Jizerskych horédch. Nasla je-
den krédsny, u sjezdovky a na
kraji mésta. Pdar hodin pred
podpisem rezerva¢ni smlouvy
se na nds obrdtila, jestli by-

Poradci mohou NEMO Report
vyuZit pro zvyseni své prida-
né hodnoty pro klienta a jeho
ochranu. Takhle to ostatné za-
calo u nds. Maklér zase pro
zménu pri nabirdni nemovi-
tosti ziskd potfebné informace

chom ji pozemek neprovéri-
li. Pfimo pres pozemek vedl
kanaliza¢ni a vodovodni Ffad.
PrestoZe byl pozemek uzem-
nim pldnem urceny ke stavbé
rodinnych domt a rekreac¢nich
objektli, pozemek byl v pod-
staté nepouZitelny. Rezervace
by pani vysla na mensi stati-
sice a byla by nevratnd. Presné
pro takové situace nam davd
NEMO Report smysl.

a muZe je poskytnout zdjem-
cim o koupi.

Navic, kdo si provéfuje ne-
movitost, bude také mozZnd
potfebovat vyfesit hypotéku
nebo pomoc s prodejem. R4di
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budeme s poradci spolupraco-
vat i v tomto sméru. Sta¢{ ndm
napsat na info@nemoreport.cz
a pobavime se o mozné indi-
vidudlni spolupréci. Navic ak-
tudlné spolupracujeme také
s pravniky, projektanty, odhadci
nebo geodety a jsme tim p4-
dem schopni pomoci s rizny-
mi doprovodnymi sluZbami.
BéZné pomdhdme fresit napft.

pasporty staveb nebo rozdélen{
pozemku.

Nechceme, aby méli porad-
ci nebo jini specialisté deset
riznych registrovanych ucth
na deseti rtznych portdlech,
nase vize je, Ze bude vse pékné
pohromadé na jednom misté
a bude se s tim dobre a kom-
fortné pracovat.

Zadat adresu, vybrat typ reportu a potvrdit objedndvku. Po pfijet{ penéz na ucet je report
zpracovdn a zasldn na e-mail.
Mimo standardni objedndvku lze napsat i na e-mail: info@nemoreport.cz

3 varianty reportt v rozmez{ 690—-1 990 K¢ véetné DPH. Chystdme také tzv. verzi MINI,

kterd bude stdt do 500 K¢.

,»Jsme také otevieni individudlni spoluprici (nap¥

. jako reporty pro jejich klienty nebo

tfeba tim, Ze budeme doporudovat sluzby nasich B2B partnert),” ¥ikd Jan Zéhora, zakla-
datel a jednatel MyNEMO Report s.r.o.
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Aktudlné nejvice pracujeme na
tom, aby bylo co nejvice infor-
maci integrovanych, plné au-
tomatizovanych, a tim pddem
dostupnych obratem. Stejné tak
budeme dlouhodobé zlepSovat
nds portdl pro registrované uzi-
vatele. V ném chystdme spoustu
riznych novinek, které umozni
nejen nahrét informace, ale také
s nimi déle pracovat. Napt. po-
moci mapové aplikace, na které
momentdlné pracujeme.

NasSe vize je vytvorit prostfedi,
kde si na pdr kliknuti zjistite
v podstaté vse, co lze v online
svéteé k nemovitosti ziskat. Mimo
to chceme, aby se uZivatelim
dobre s informacemi pracovalo.
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informace z katastru nemovitost,

riziko povodni nebo zdplav na adrese nemovitosti a v okoli,
zapsand sidla firem na adrese nemovitosti,

ekonomicky rating obce,

informace z insolvenéniho rejstfiku,

mapy a mapové podklady,

inZenyrské sité,

uzemni pldny obci.
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V HYPODOME MA VETSINA
MAKLERU VICE NEZ 15LETOU

PRAXI

Hypodldm vznikl v roce 2017 spojenim tfech dlouho fungujicich spolec-
nosti. Dnes ma tri spolecniky a kazdy je jiny. Martin Pesek je obchodnik,
Martin Siranec praktik a metodik, Tereza Orlova fesi finance a firemni
,poradek”. K zalozeni Hypodomu nas vedly dlouhodobé Uvahy a mys-
lenky osamostatnit se, delat vécitak, jak je chceme délat, a rozvijet spo-
lecnost | na poli ostatnich segmentd, nez jsou hypotecni Uvery. Nasi
specializaci byly cele roky hypotecni Uvery a ostatni segmenty jsme de-
lali jen okrajove, toto tedy byla jedna z hlavnich motivaci, proc zalozit
Hypodldm s.r.o.” vysvetluje Tereza Orlova.

Co povaZujete za nejvétSi uspéch Hypodomu?

Tereza Orlova: Kazdoro¢ni né-
rist novych makléfi a s tim
souvisejici produkce, rozsifent
nabidky o ostatni{ produktové
segmenty. Nespornym Uspé-
chem je i to, Ze jsme si za tu
pomérné krdtkou dobu vybu-
dovali jméno na trhu, obrace-
ji se nds s divérou klienti na

zdkladé referenci, a i obchod-
ni partnefi vnimaji Hypodim
jako davéryhodnou znacku.
A za zcela mimorddny uspéch
povaZujeme nasi exkluzivni
spoluprdci s RE/MAXem. Spo-
le¢né jsme zaloZili dcefinou
spole¢nost RX Finance, kde
md Hypodim i RE/MAX 50%

Cim se odlisujete od ostatnich firem na trhu?

Tereza Orlova: OdliSujeme se
pfedevsim odbornou specia-
lizaci makléra a také tim, Ze

vétsina nasich makléfi ma ve
své profesi vice neZ 15letou
praxi. VétSina maklért v nasi

podil. Spole¢nost RX Finance
je koncipovdna jako vyhradni
partner pro zprostfedkovdni
hypoték i ostatnich finanénich
produktti pro klienty kance-
14Ff RE/MAX v celé Ceské re-
publice.

spolecnosti se specializuje na
konkrétni segment produkth
a jen pdr jednotliveti déld tzv.

Tereza Orlova,
finance
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Martin Pesek,
obchodnik

Martin éiranec,
praktik a metodik



,,vSechno®“. Makléfe bereme
jako souddst spolecnosti, a tak
se k nim i chovdme, nezatéZu-
jeme je p¥ilisnou agendou (na-
voldvédni klientli, tabulky, pld-
ny apod.), nechdvdme je délat
obchod, pak jsou spokojeni
makléri i spolec¢nost.

Martin PeSek: S ohledem na
skute¢nost, Ze valnd vétSina
nasich poradcii funguje na poli
poradenstvi jiZz delsi dobu, né-
kteff jiz i 20 let, tak velkd cdst
jsou referencni klienti. Za timto
ucelem aktivné komunikujeme
s klienty svého portfolia, sna-
Zime se nasim poradcim vy-
tvdfet komunikacni kampané
a témata, vcéetné technickych
feSeni, napf. smartemailingu.
Zaroven servisujeme fadu re-
alitnich kanceldri, vyzna¢nych
developeri a v neposledni
fadé kanceldfe sité RE/MAX
CR, s kterou mdme za timto
uCelem zaloZenou i servisni
dcefinou firmu RX FINANCE.

Martin PeSek: Finan¢ni po-
radenstvi, at’ uz ve vztahu ke
koncovému klientovi, nasSim
poradcim nebo obchodni-
mu partnerovi (banky, Broker

Martin PeSek: Historicky jsme
byli ,,hypote¢ni dinosaufi a za-
cali jsme to vnimat jako velké
riziko, stdli jsme, jak fikdme,
,ha jedné hlinéné noze“. Tudiz

Rozhovor

Trust, realitni kanceldre, de-
velopeti), je podle nés zaloZe-
no na otevienosti, upfimnosti
a snaze nalézat feseni. Jediné
tak bude fungovat dlouhodobg,

jsme delsi dobu hledali Fesenf
pro dalsi moZzny xsell, upsell
a hlavné retenci nasich klien-
ti ve snaze nabidnout kliento-
vi z hlediska financi vse. Tu-

a i v ptipadé, Ze se néco nedafi,
pak prédveé takto zaloZeny vztah
pfekond tyto situace a umozn{
hledat spole¢né sprdvnd a udr-
Zitelnd FeSeni.

diZ jednak jsme museli hledat
kolegy, ktefi tyto dovednosti
maji, a jednak partnera, ktery
ndm poskytne kvalitni zdzemi
pro vsSechny tyto segmenty.
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Po peclivé tvaze jsme se mezi
moZnymi partnery rozhodli
pro Broker Trust, jenZ v na-
sich ocich splnoval nésleduji-

Martin PesSek: To je spiSe otdz-
ka na klienty, partnery, nase
poradce. Ale mohu se jen do-
mnivat... jako majitelé spolec-
nosti jiz nedéldme aktivné byz-

Martin PeSek: Dopad do na-
seho odvétvi je takovy, Ze cely
trh vyrazné roste jiZz druhym
rokem. Doufejme, Ze tomu tak
bude i nadéle. JiZ na toto téma
bylo napsdno spousty c¢ldnki.
Dopady vnimdme hlavné v ro-
viné digitalizace napfi¢ trhem,

Martin Siranec: Ano, plénuje-
me. Souvisi to predevsim s po-
tfebou obslouZit kanceldre RE/
/MAX v rdmci RX Finance. My
jiZ dnes umime pokryt pop-
tdvky klientd v rdmci celé re-
publiky, vyuZivdme modernich
digitdlnich ndstrojli, mdme roz-
pracovdn koncept virtudlntho
maklére, tedy obsluhy klienth
na ddlku. Presto prdvé u spolu-
préce s realitni kanceldri je stale
nezbytné byt klientim a rea-
litnim makléitm i fyzicky na-
blizku. Vztahy je tfeba budovat,
a to se obtizné déla online. Ji-
nymi slovy, idedlnf stav je kopi-
rovat obchodni mista kanceldf{
Remax a naplnit tak obchodni
filozofii ,,one stop shop®... tedy
pod jednou stfechou kompletn{
nabidka sluZeb.
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ci, pro nds zdsadni parametry:
velmi dobré reputace na trhu,
jeden vlastnik s jasnym cilem,
velké portfolio produktil, sta-

nys anase usilf tak investujeme
do nasich lidi a spole¢nosti
jako takové. Pokousime se dé-
lat véci tak, jak ndm v predcho-
zich plisobenich nebylo umoz-

banky uzpisobily postupy
zpracovani uverti velmi rychle.
To, co by trvalo rok dva, udéla-
ly loni za jeden aZ dva mésice,
déle se zménil zplsob, jak se
jednd sklienty. V kazdém pripa-
dé soucasnd situace, kdy s kli-
enty se témer nemuZete osobné

biln{ finanéni zdzemi{ partnera
s vizi ,jak délat byznys dal*
a s moznosti si budovat ddle
svoji znacku.

néno, a preddvdme lidem to, co
ndm predtim chybélo, a to opét
v komunikac¢né oteviené podo-
bé, tedy jinymi slovy vnimdme
nase poradce jako partéky.

potkat a uvér podepisujete ,,na
laviéce® v parku s respirdtorem,
je az smutnd a doufdm, Ze jiz
brzy skonéi a my se budeme s
klienty moct potkdvat tak, jak
jsme byli zvykli.



Martin Siranec: Ano. V roce
2017, kdy jsme Hypodim zalo-
Zili, nds bylo pfiblizné 30, dnes
je to vice nez 3x tolik. Obec-
né se ale d4 fict, Ze hleddme
na trhu redlné funkéni vazby.
Tedy neinzerujeme a vlastné
nehleddme novédcky v oboru.
Pokud uZ se domluvime na

Martin Siranec: Predeviim je
potteba byt trpélivy. Nikdy to
neni na prvni dobrou. Musime
si uvédomit, Ze ,,zména dresu‘
nenf ani mentdlné jednoduch4,
a navic se mlZe objevit i celd
fada redlnych komplikaci.
Akviziéni jedndni jsou bézné
v Fddu mésicli a plné zapojeni
novych kolegi byva zpravidla

Martin Siranec: Bude to znit
jako klisé, ale je to svoboda.
PrestoZe je casto jen zddnli-
vd, protoZze pokud podnikdte
a pracujete sdm na sebe, tak
se Casto pristihnete, Ze vlastné

Martin Siranec: Je obtiZné
definovat vizi pouze nékoli-
ka mdlo vétami, kaZdopddné
rddi bychom dosdhli poctu
150 nadstandardné aktivnich
poradcti v rdmci celé republi-
ky, prekonali hranici 10 mld.
v objemu zpracovanych hypo-
te¢nich obchodu, adekvdtné
této porci obchodli a klientl

Rozhovor

spoluprdci s nékym, kdo md
malé ¢i dokonce Zddné zkuse-
nosti z financi, pak opét pouze
tehdy, kdy to md z naseho po-
hledu potencidl. Typicky ndm
takového clovéka napriklad
doporuci nékdo z kolegti, ptip.
nékdo ze spolupracujicich rea-
litnich makléft anebo se i jed-

ve 1hité i do pul roku. No a co
funguje? Je to rtzné, tak jako
jsou rtiznf potencidlni novi ko-
legové. Také se to liSi v case,
je-li hypote¢ni boom jako loni
a letos a vsichni maji hodné
prdce, pak budou fungovat
jiné strategie neZ napf. v roce
2019, kdy jsme zaznamenali
trzni propad v objemech hy-

pracujete nonstop. Svoboda je
ale nejvyssi hodnotou, kterd
nds Zene kupredu. Nase prd-
ce je navic neskutecné pestrd,
potkdvdme spousty inspira-
tivnich klientli, stdvdme se je-

posilili i svou pozici v rdmci
dalsi segmentti, tedy pojisténi
a investic, byli jasnou a nezpo-
chybnitelnou prvni a idedlné
jedinou volbou pro klienty ze
vSech kanceldti RE/MAX. To
vSe pri zachovdni maximdln{
kvality nasich sluzeb a také
loajality nasich poradcti viici
firmé a klientd vO¢i porad-

nd pfimo o realitniho maklére.
Je tfeba si uvédomit, Ze vstup
do naseho odvétvi neni uplné
jednoduchy a novi kolegové
kvili veskeré regulaci a redlné
moznosti obchodovat mohou
byt i nékolik mésicti bez ,,vy-
plat®, a to rozhodné neni pro
kazdého.

poték a panovala urcitd nervo-
zita z budouctho vyvoje. Nasi
konkuren¢ni vyhodou je jisté
mozZnost nabizet kontakty, ni-
koliv pouze webové, ale pfimo
z kanceldrif RE/MAX, kde je ta
kvalita vyssi a je tak prostor
pro stabilizaci portfolia jednot-

livych poradci.

jich rodinnymi poradci a cas-
to i prételi. Je prijemné v case
sledovat i vyvoj a rlst nasich
klienth a prebirat do portfolia
i jejich déti.

cam. Pro nasi profesi jsou
mimorddné dulezité duvéry-
hodnost a ndsledné referen-
ce, proto na kvalitu a loajali-
tu klademe maximdlni duraz,
a i proto budujeme opravdu
dlouhodobé partnerstvi s Bro-
ker Trustem.
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Na byt staci mit nasetreno
jen 10 % z jeho ceny!

Doporucte svym klientdm hypotéku, kterou si mohou

dovolit. Na prvni byt do 5 mil. KC jim staCi mit nasetfeno
pouze 10 % z cenu.

CESKA S

spofitelna WWW.CSas.cz



Zavolejte nam, radi Vas uslysime

Najdeme spolecné nejlepsi

v

feseni pro vase klienty, pripadné
nastavime individualni drokovou
sazbu a provedeme vas celym

procesem hypotékuy.

Severozapadni

Cechy

Praha

Qhozépadni
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CESKA S

spofitelna
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Sarka Exnerova
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739 637 688
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Severni
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Yvona Zamecnikova
yzamecnikova@csas.cz
724 601 069

Anna Brozova
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703 429 537

Sarka Drozdova
sdrozdova@csas.cz
724 601 067

Iveta Cermakova
icermakova@csas.cz
735168 326

Zdenék Sturma
zsturma@csas.cz
733141199

Romana Jancikova
riancikova@csas.cz
602 297 005
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DELA NAM RADOST SLEDOVAT
SVE KOLEGY, JAK SE JIM DARI

Nage = New Age. Spolecnost, ktera vznikla v roce 2014 Aktualne spolu-
oracuje s Broker Trustem a odliSuje se bezkonkurencni rdstovou atmo-
sférou a ,friendly” prostfedim. ,Tempo naseho rdstu je nyni skutecnée
dominantni. Napfriklad v roce 2019 jsme zprostredkovali pres 0,5 miliardy
do hypoték, o rok pozdéji jiz pres 1 miliardu a letos protneme 2 miliardy.
Podobné tempo je vsak i v dalsich oblastech, kde se o klienty starame.
Diky dobfe nastavenym procesim dokazeme poskytnout kvalitni péci
tisicUm novych i stavajicich klientd rocng,” fika Ing. Adam Travnik. Nage
vznikla jako spojeni dvou silnych firem Friends Forever a Fairlife, kdy
Adam Travnik je v roli reditele spolecnosti Friends Forever, sr.o., a Ales
Seifert je reditel FairLife.

Ales Seifert: Kreativni a pré-
telské prostredi ©. Vérim, Ze
kdyZ k ndm nyni nékdo prijde,
tak nemtiZe neuspét, pokud
md kvalitni hodnoty a chut’
na sobé pracovat. Vyhleddva-
né hodnoty: férovost, pokora,
chut’ na sobé pracovat, sdilet
své uspéchy, laskavost, dodrZo-
vani dohod, zdravi, otevienost.

Ales: Pravidelné setkdvdni,
inspirace jednotlivych kolegii
navzdjem, oborové vzdéldvani
— aktudlné zejména hypotecni
uvéry a investice, veden{ a sdi-
leni rtznych statistik, firemni{
mentor pro klicové spolupra-
covniky, konzultace, udrzovédni
kvalitntho prosttedi, predchd-
zeni konfliktim.

Adam: Od zacdtku je toto téma
alfa omegou. Nage vznikla ze-

Ales: Mné osobné déld nejveétsi
radost sledovat mé kolegy, jak
se jim dafi, jak jsou schopni
rozvijet svou imaginaci v tom,
co vse je mozné. Kazdy je iZas-
ny uplné jinym zptsobem. Ve
finanénim vyjddfeni se dostd-

Adam Travnik: Rekl bych, Ze
jsme oba pracoviti, vztahovi,
férovi a cilevédomi. Diky tomu
s ndmi spolupracuji UZasni
spolupracovnici, s nimizZ jsme
,uspéchu“ dosdhli. Jesté se
vsak necitime na konci, ale
myslim, Ze nyni krdc¢ime po
uspésné cesté.

jména jako spojeni dvou sil-
nych firem, Friends Forever
a FairLife, s tim, Ze jsme prv-
nich 5 let kompletné vydélané
penize do Nage vraceli zpét
koleglim v rdmci rozvoje. Dnes
vidime, Ze to byla nejlepsi in-
vestice. Téch prvkil k rozvoji je
skute¢né moc. Od extérniho fi-
remnfho kouce pro klicové lidi
ve firmé po vzdéldvaci akade-
mie napri¢ poradenstvim.

vame mirné nad 100 000 K¢
mésicné na spolupracovnika od
zacdtku roku v celkovém poctu
50 aktivnich spolupracovniki,
coz mi déld opravdovou radost.
Adam: Nejvétsi radost mi déld
pohled na spolupracovniky,
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Rozhovor

ktefi za ty roky spoluprdce vy-
budovali neuvéritelné kvalitn{

klientské kmeny a dosahujf
tak svych i klientskych cila.

Ales: Aktudlné je cca 50 % roz-
déleno do oblasti hypotecnich
uvért. Velkd ¢dst klientd se
obraci uz automaticky, spolu-
pracujeme s developery, mdme
navdzanou spoluprdci s vy-
znamnym portdlem na hypo-
te¢ni leady...

Adam: Diky tomu, Ze mdme
skute¢né pestfe sloZeny tym

Ales: Spoluprdce s BT nds
bavi, libi se ndm lidsky pfi-
stup, pravidelnd komunikace.
chceme néco rychleji, ale to se
d4 ocekdvat vzhledem k veli-
kosti spole¢nosti ©.

Adam: Do Broker Trustu jsme
prechdzeli ze zdsadnich davo-
di. V jednu chvili jsme ,pfe-
rostli dosavadni brokerpool

Ales: Téma Covid se snazim
nevnimat, nezamérovat se na
néco, co témeér nemuzu ovliv-
nit. Naopak se z tohoto obdo-
bi stalo daleko nejlepsi obdobi
v mém Zivoté. Znovu jsem si

Zaroven vsak zustdvaji pokor-
ni a loajdlni. To je pro mé nej-
vétsi uspéch. ProtoZe tak jsme
to od zacdtku skutecné chtéli.

i s raznou specializaci, tak
médme i Sirokou skdlu klientt.
Od béZného rodinného pora-
denstvi (finan¢éni pldn-hypo/
/pojisténi/investice) po bonit-
ni klientelu, které spravujeme
vyssi desitky mio v portfoliu
vcetné korpordtni klientely.
Nejcastéjsi vsak zustdvd spra-
vovan{ rodinnych financi.

a potfebovali jsme nasim po-
radciim zajistit kvalitnéjsi a Sir-
si ndstroje a mozZnosti v péci
o klienta. Broker Trust ndm
toto poskytl a poskytuje. Z4-
roven md jasnou vizi, se kte-
rou jsme spokojeni. V mnoha
projektech mdme v testovacich
verzich nase poradce, takZe vi-
dime i pod pokli¢ku, a proto
vime, Ze nds ¢ekd jen dobré ©.

dokdzal, jak je duleZité dobie
vizualizovat ©.

Adam: Nasi strategii od zacdt-
ku bylo se timto obdobim ne-
stresovat a naopak ho obrdtit
vnds prospéch. Nasim klientim



Rozhovor

Ales: Pldnovat, délat si nad-
hled, spojovat a hledat prileZi-
tosti, pozorovat, co se déje, jak
ve firmé, tak i vné, komuniko-
vat a tvorit, ur¢ovat smer, kam
se budeme vyvijet.

Adam: Ta pestrost a variabili-
ta, jak lze tuto prdci uchopit.
Bavi mé uspéchy a zvldddni,
respektive ponauceni i z ne-

Ales: Mit dostatecné velikou
predstavivost si tvorit budouc-
nost.

Adam: Mou vizi je, Ze si nasi
klienti i spolupracovnici plni

jsme od zacdtku podali pomoc-
nou ruku a pravidelné je infor-
movali o veskerych podporédch
od stdtu, datiovych benevolen-
cich ¢i odkladech jejich spldtek
apod. Zdroven jsme nestrkali
hlavu do pisku a necekali co
bude. Veskeré komunikacni
kandly s kolegy i klienty jsme
pfesunuli do online a zacali
jsme byt podstatné efektivnéjsi.
Diky tomu se ndm rozjel i pa-
radoxné nejlepsi rok doposud.
TakZe toto obdobi hodnotime
samozrejmé jen v rdmci busi-
nessu jako uspésné.

Adam: Hleddme, ale ne za
kazdou cenu. Médme jiz cel-
kem jasné stanoveno, koho do
tymu chceme. Na druhou stra-
nu mdme i co nabidnout.

Adam: Na budovani pevnych
vztaht.

uspéchli nasich kolegti. Bavi
mé ta mentalita nasich lidi,
ktef{ mezi sebou vedou zdra-
vou soutéZivost, nikoli vsak
neprdtelskou rivalitu. Je béz-
né, Ze si sdileji své zkusenosti,
novinky a ochotu pomoci bez
vedlejsich tmysli. Je to vzdc-
né a kfehké a pfeji si, at’to trvd
co nejdéle.

své sny a stavaji se nezdvislymi
na financich.
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NN Fresh
Orange

Podcast

Poslouchejte na
beorange.me/podcast

nebo v aplikacich

o=

WNN

20 minut €erstvych informaci pro poradce

Podcast NN Fresh Orange pfindsi pravidelnou ndloz
informaci z NN Zivotni pojistovny. Je uréen pro viechny
poradce, kteri chtéji nahlédnout pod slupku pomerance
a dozvédét se vice o produktech z nové fady NN Orange.
Vychdézi jednou za dva tydny.

Poslouchejte a prihlaste se k odbéru na YouTube nebo ve
své oblibené podcastové aplikaci, at vam neutece zddny
dalsi dil.

NN Zivotni pojistovna Na vas zalezi

Bliz&i informace najdete na https://wiki.nn.cz. Vydavatelem podcastu je NN Zivotni pojistovna N.V., pobocka pro Ceskou republiku,
Nadrazni 344/25, Praha 5, IC: 40763587,



Inzerce

FRESH ORANGE PODCAST

Pravidelna naloz Cerstvych informaci
z NN Zivotni pojistovny

Vydejte se s nami za hranice NN. Rozhovory Petra Nemecka se zaji-
mMmavymi hosty jsou urcené pro poradce, kteri chtéji nahlédnout pod
slupku pomerance a dozvedeéet se vic. Vychazejl jednou za dva tydny.

Podcast se zaméfuje na pro-
dukty z nasi nové rady NN
Orange a na sluZzby s nimi spo-
jené. Kazdy dil je unikdt a pro-
birané téma obsahuje mnoho
uZitecnosti.

A co jsme jiz probirali? Vse vy-
chdzi z pojistnych podminek,
proto nechybi Fe¢ o nich a je-
jich strukture. Také jsme mlu-
vili o vyvoji a designu sluZeb,

které najdete na portdlu Stala
2.0. Jaké klicové sluzby vdm
mohou usnadnit Zivot? Vy-
zdvihujeme jich rovnou 7! Ba-
vime se také na téma zdravotn{
oceniovani klienta vcetné rad
a tipt, jak na néj. Odpovidé-
me na nejcastéjsi dotazy zpro-
stfedkovatelt, které dostdva-
me na kontaktni centrum NN.
Nebo odkryvdme tipy a triky
na servis smluv NN Orange.

Vitejte ve svété nové NN, bud-
te Orange. Novd produktova
nabidka NN Orange vznikla
spojenim dvou vyraznych hri-
¢ na Ceském trhu — NN a Ae-
gon. Prvnim z fady je rizikové
zivotni pojistétni NN Orange
Risk, které klientim nabizi to
nejlepsi mozné zajisténi pro
prfipad necekanych Zivotnich
uddlosti. Druhym produktem
je NN Orange Bonus. Ten na-
bizi stejnd krytf, ale zdroven
i vétsi flexibilitu a moZnost vy-
uZiti daniovych vyhod.

Moderdtorem podcastii je
Petr Némecek. Petr se zabyvd
Zivotnim pojisténim piiblizné
15 let. Zacinal jako pojistny
matematik a produktovy ma-
nazer. Od roku 2010 se pohy-
buje v oblasti distribuce. Pliso-
bil v pojistovné Aegon, kterd
se v roce 2019 sloudila s NN
Zivotni pojistovnou. Od 1. 1.
2020 je v NN feditelem externf{

A bude toho jesté mnohem vic.
UzZ jste ho slyseli? Ne? Tak po-
slouchejte a prihlaste se k od-
béru na YouTube nebo ve své
oblibené podcastové aplikaci,
at’'vdm neutece Zddny dalsf dil.

Sledovat miiZete
také na adrese:
https://beorange.me/podcast

distribuce a zodpovidd za ves-
keré obchodni aktivity s mak-
lé¥skymi spole¢nostmi.
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Investice

ZA PRODE] FIREMNICH
DLUHOPISU PUJDETE

DO PEKLA!

Mainstreamova media je totiz po nedavnéem padu investicnich skupin
Arca a C2H vykresluji jako nejvetsi mozné zlo v oblasti investic. Je to
opravdu tak jednoduche? Co se na trhu viastne realné deje a na jakeé
firmy a dluhopisy si dat pozor? Na to odpovida ve své Uvaze Martin Do-
Cekal majitel serveru Dluhopisar.

V roce 1990 chtél jeden develo-
per oteviit v Atlantic City nej-
vétsi casino na svété. Vydal na
n¢j dluhopisy za néjakych 675
miliont USD. Odbornici uz teh-
dy tvrdili, Ze neexistuje casino,
které by délalo takové trzby,
aby vydélalo alespon na uroky

(14 % rofné, holt jind doba),
natoZ na splaceni jistiny. JiZ po
roce se jejich slova potvrdila,
vroce 1991 spole¢nost zkracho-
vala. Celkové ztrdty byly vice
nez 1,5 miliardy USD. Investori
vidéli zpét 13 centdl z kazdého
investovaného dolaru.

Je to dtkaz, pro¢ se dluhopi-
sim vyhnout? Za mé ne. Jen
jsem chtél ilustrovat, Ze i kra-
chy spolec¢nosti ke kapitalismu
patfi a nevyhybajfl se ani oblas-
ti nemovitosti, ani americkym
prezidentim. Ten developer se
totiZ jmenoval Donald Trump.

“It’s truly going to be an incredible place,” he told reporters. “We’re calling it the
eighth wonder of the world.” The Taj was certainly of outsize proportions: Its 42-story tower
was New Jersey’s tallest building, and the casino was the world’s largest.

KdyZ vloni na jare padaly ame-
rické akcie i o vice jak tretinu
své hodnoty, nikoho to moc ne-
prekvapilo. Proto nechdpu sok
investort, kdyZ se firma, kterd
vydala dluhopisy, dostane do

finan¢nich probléml. U nékte-
rych podnikateli a firem je to
dokonce hodné pravdépodob-
né. A to kvlli povaze jejich
podnikdni v kombinaci s cham-
tivost{ a naivitou. U nékterych

Byly to zejména krachy obou
firem z Gvodu — investi¢ni sku-
piny Arca a skupiny C2H. Z po-
zice ¢lovéka, ktery se snazi kul-
tivovat dluhopisovy trh, to bude
znit zvl4stné, ale jsem za né rad.
Povazuji je za ozdravné. Otevie-
ly totiZ mnoha investortim i po-
radciim oci. Spole¢nym jmeno-
vatelem bylo Spatné zvlddnuté
finan¢nf f{zeni obou firem.

Financovani Arcy bylo zalo-
Zené zejména na sménkdch

je to pravdépodobné malo, pro-
toZze dluhopisy pouZivaji tak,
jak se pouZivat maji, a mysli pri
osSetfen{ rizik na své investory.
A dnes se vdm pokusim pfibli-
Zit, jak je od sebe rozlisit.

s krdtkou splatnosti (obvykle
ro¢ni). Za tyto krétké penize
se pak nakupovala dlouhodo-
ba aktiva. CoZ je samoziejmé
v rozporu se zdklady finanéni-
ho fizeni. No a pak prisel covid
a distribuce, potazZmo moznost
otdcet a prodluZovat tento ob-
rovsky dluh, se zasekla. Jak to
dopadlo, uz vite. V insolvenc-
nim ndvrhu je celkovd cdst-
ka pohleddvek 18,6 mld. K¢
u 1889 véritelt. Sménky z toho
tvori 15,5 mld. K¢.
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Pouceni prvni — to, Ze je firma velkd, neznamend, Ze je finan¢né zdrav4 a jeji dlu-
hopisy a sménky jsou bezpecné.

Druhy ptibéh je podobny. C2H
byla skupina firem, kterd ovl4-
dala zejména moédni spole¢nosti
Pietro Filipi a Kara. A pak opét
prisel covid a ze zcela zdravé
spolecnosti se stala spolecnosti
insolventni. Tolik medidlni ob-
raz. Realitou je, Ze uZ na podzim
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predloniského roku, tedy pred
jakoukoliv pandemii, méla z4-
vazky v hodnoté nékolika desi-
tek milionti korun po splatnosti.
Dopad wuzavfeni prodejen byl
samozrfejmé pro spolecnost to-
hoto typu drtivy, ale nebyl jedi-
nym divodem, pro¢ se tato sku-

Je to stdle velkd divoc¢ina. Neu-
stdle se zvysuje pocet schvile-
nych dluhopisovych prospek-
t, diky kterym mohou firmy
na trhu nabizet své dluhopisy.
Vloni jich bylo 61. Pro pred-
stavu — pfed péti lety to nebyla
ani tretina.

Drtivd vétsina z jich je i nekva-
litné pripravend. Vnimdm ob-
rovsky kvalitativni rozdil mezi

pina dostala do problémi. Uz
pred krizi byla fizena agresivné.
Ale o to vice pracovala na pozi-
tivni image a svém marketingu.
Pouceni druhé — to, Ze je firma
zndmd nebo je hodné vidét, opét
nevypovidd nic o kvalité jejtho
dluhopisu.

emisi, kterou pripravovala fir-
ma ve spojeni s né&jakou dis-
tribuci, typicky bankou. Zde
je vidét, Ze se nékdo zamyslel
nad tim, Ze takovy dluhopis si
mé opravdu néjaky investor
koupit, a je tedy potreba mys-
let na oSetfeni rizik, kterd mu
hrozi. Pak z toho vznikd hezky
dluhopis s rozumnym pomé-
rem rizika a vynosu.

Naproti tomu vétSinu pro-
spekt firem, které jsou dnes
k dispozici, pfipravovaly pouze
prdvni kanceldre téchto firem.
A na pfistupu jejich pravnikii
pri psani takového prospektu
je to vidét. Zde se mysli pouze
na zdjem firmy a piSe se tak,
»jen aby to na CNB proslo®.

Nastéstl to vyvaZuje osvéta na
poli poradcti i klientl a ty nej-
vétsi zrudnosti jsou i obchodné
neuspésne.

Jak manage-
ment distribuénich sitf,
tak i koncovi poradci si
uvédomuji, Ze reputaci
majf jen jednu. Zde vidim
obrovsky posun oproti si-
tuaci Feknéme pred tfemi,
péti lety.
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Pozndte ho prdvé tak, Ze né-
kdo myslel na investora, nejen
na své zdjmy. Nekvalitni dlu-
hopis tak neobsahuje Zadné

zdvazky (kovenanty) ze strany
firmy, kterd ho nabizi. Kvalit-
ni dluhopis bude jasné rikat,
kam penize pujdou, jak se

s nimi bude hospodatrit, co se
smi a co se nesmi.

Za to nejzdsadnéjsi povaZzuji
ucelové pouZiti penéz. Bez néj
si totiZz firma s penézi muZe
délat doslova co chce. A podle
toho to pak v redlu i vypada.
S ucelovosti tak budete mit
alesponn tu jistotu, Ze penize,
které firma na trhu pomoci
dluhopist  ziskala, opravdu
jdou tam, kam jit maji. Tedy
do projektt. Nikoli na finan-
covani provozu, mzdy zamést-
nancll a osobni poZitky maji-
teld.

Za druhou zdsadni véc pova-
Zuji sflu protistrany. Uvédo-
mte si, Ze dluhopis je ptjcka
dané spolec¢nosti. A o jeho
splaceni ¢i nesplaceni tak
rozhoduje pouze ekonomi-
ka firmy a projekti. Myslete
vZdy na to nejhorsi a vybirej-
te pouze firmy, kde je jasny
byznyspldn a hmatatelny ma-
jetek.

Dluhopisy jsou super, ale musi se nad nimi hodné premyslet. Pokud se vdm do toho nechce
a véci jako finan¢ni analyza podniku vdm nic nefikaji, vyhnéte se jim zcela. Drtivd vétSina
poradctl by tak méla volit pouze fondové produkty. Tam je pravdépodobnost, Ze se vy i vasi
klienti spédlite, minimdlni. Nékdo tu téZkou praci se shdnénim a vyhodnocenim potfebnych
informaci uz udélal za vés.

A zdroven je to odpovéd’ na otdzku, pro¢ spousta téch skvélych dluhopisti, které poradci
nadsSené proddvaji, do néjakého fondu cestu nikdy nenasla. Az tak skvélé ve skutecnosti asi
nejsou. Ja bych z toho, co je na trhu k dispozici, osobné koupil do svého fondu tak kazdy
desdty. Tak pozor na to.
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Pojisténi

7ZIVOTNI POJISTENI MA LEPSI
CASY PRED SEBOU

Zivot, kiehkd to véc. V dobé& pandemie se o tom presvédcuje stale vice
a vice lidi. VSe je jesté umocnéno tragickymi umrtimi, o kterych v po-
slednich mesicich viditelneé informuji nase média. Tato situace jiste
netesi vibec nikoho, ani samotné pojistovny. Pro jejich business vsak
nejde o Spatnou situaci. Ani béhem krize zajem o pojistéeni nepoklesl.
Zivotni pojisténi podle dat Ceské asociace pojistoven v lonském roce
rostlo o temer 4 % (pohledem predepsaneho bezného pojistnéeho).

Naprostd vétSina pojistoven
neméla vyluku na pandemie
(tedy na Covid-19), coZ bylo
dobré i pro obrdzek Zivotni-
ho pojisténi v médiich. Je také

dobfre, Ze kazdym rokem pojis-
tovndm rostou ndklady na po-
jistnd plnéni. V loniském roce
tyto ndklady rostly rychleji
nez predepsané pojistné. Nelze

Piedepsané pojistné bézné placené ZP

Trend
Pocet smluv Zivotniho pojisténi
Trend
Podil ZP na celkovém pojistném

Zdroj: CAP

1. Digitalizace a zjednoduseni procest

2. Vyssi slevy z pojistného

neschopnosti

Postupnd orientace i na starsi klientelu

Benevolentnégjsi pristup k nékterym povoldnim
SniZovédni poplatkl u investi¢niho Zivotniho pojisténi

Rozsifovdni izemni platnosti pojisténi

tedy tvrdit, Ze by pojistovny
jako celek neplnily svoji roli.
Ze smluv Zivotniho pojisténi
v loniském roce vyplatily okolo
45 miliard korun.

45 544 805 tis. K&
+ 3,7 %

5 050 410 K¢

- 1,7 %

33 %

Vyssi limity pojistnych ¢dstek a zmirnéni podminek pro lékarské prohlidky

Vyhodnéjsi systém progresivniho plnéni u pripojisténi urazu

Céstecné plnéni za rizikové téhotenstvi a psychickd onemocnéni u pojisténi pracovni

10. Zmirnovén{ pfisnosti nékterych definic u pojisténi zdvaznych onemocnéni
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Nez se vritime zpét do ceskych
luhti a hdjt, podivejme se na Zi-
votni pojisténi z vysky. Globdln{
odvétvi Zivotniho pojisténi za-
znamenalo v poslednim obdo-
bi vyznamné zmény. Novymi
hybnymi silami globdlntho rts-
tu se staly pojistné trhy v Asii
a nyni tvorl vice nez polovinu
celosvétového rlstu pojistného.

Pojisténi

Pojistovny zlepsily préci s daty
a naucily se lépe vyuZivat umé-
lou inteligenci. Pokrok v oblasti
digitdlnich a mobilnich tech-
nologii také zvysil latku v ob-
lasti transparentnosti a kvality
sluzeb: zdkaznici nyni mohou
doslova nékolika kliknutimi na
obrazovce ziskdvat veskeré po-
tfebné informace.

1. Prizpusobi kazdy aspekt zdkaznické zkusenosti.

Poptdvka zdkaznikli je trva-
le vysokd, soucasnd pande-
mie pouze zduraznila potfebu
ochrany pred riziky. Poraden-
skda spoletnost McKinsey &
Company véri, Ze odvétvi Zivot-
niho pojistén{ celi stéZejni, dvo-
ji prileZitosti: Sanci uspokojit
rostouci potfeby zdkaznikl pri
ndvratu k ziskovosti a rastu.

2. Vyvinou flexibilni produktovd Feseni, vhodnd pro ndro¢né regula¢ni a urokové prostredi.

3. Znovu objevi své dovednosti a schopnosti.

Co to znamend? Pojistovny by
m¢ély hrét jesté vétsi roli v otdzce
zdravi klient. Zdkaznikim je
nutné proddvat nejen produkty,
ale také napriklad poskytovat
dobfe nacdasované, personalizo-
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vané pripomenuti nebo ozné-
meni tykajici se stravy ¢i fy-
zické aktivity. Spottebitelé jsou
stdle vice ochotni sdilet svd data
vyménou za personalizaci. Dle
pruzkumu je dnes Sest z dese-
ti spotfebiteldl na celém svété
spokojeno se sdilenim osobnich
udaji se svoji pojistovnou vy-

NNy

ménou za nizsi pojistné.

COVID-19 rovnéz zrychlil di-
gitalizaci. Neddvny pruzkum
McKinsey mezi evropskymi
spotrfebiteli navic zjistil, Ze 54
procent zdkaznikli nynf upied-
nostnuje primé nebo digitdlni
kandly, oproti 38 procentiim
pred krizi. Pojistovaci zpro-
stfedkovatelé tak budou muset
jesté vice zapojovat do zpro-
stftedkovan{ pojistén{ i digitdln{
ndstroje.

Objevi se také novd flexibiln{
produktovd feSeni, kterd spo-
tfebiteli umoznuji upravovat
pojistné kryti po celou dobu
platnosti pojistné smlouvy. Na-

priklad predni japonskd po-
jiStovna nabizi lékafskou pédi,
akumulaci majetku a ochra-
nu pred hrozivymi chorobami
a umrtnosti zabalené do jediné-
ho produktu, coz zdkaznikovi
umoznuje pfidat nebo sniZit
kryti podle zmény jeho Zivot-
nich okolnosti.

Zivotni pojistovny budou mu-
set také zvySovat kvalifikaci
a rekvalifikaci svych zamést-
nancl. V boji o ,,technologic-
ké talenty” to nemaji na pra-
covnim trhu jednoduché. Lze
tedy ocekdvat i rizné akvizice
technologii, a to ve spoluprd-
ci se zacinajicimi spole¢nost-
mi z insurtech odvétvi. Jedna
z nejzndméjsich insurtech spo-
le¢nosti, americkd pojistovna
Lemonade, kterd md pobocku
i v sousednim Némecku, jiz do
segmentu Zivotniho pojisténi
letos vstoupila. Nabizi levné
a rychlé Zivotni pojisténi bez
lékatské prohlidky, které lze
sjednat pres mobilni aplikaci.



I v ¢eském prostfedi bude pro-
bihat jesté vétsi pfesun do on-
line prostfedi. Vice pojisStoven
bude nabizet svoje pojisténi na
internetu. Zacnou se jiZ objevo-
vat prvni sjedndvace a srovna-
vace na Zivotni pojisténi. V po-
sledni dobé se prili§ nemluvilo
o bankopojisténi, ale banky se
nebudou chtit vzddt a v pro-
deji Zivotnftho pojisténi budou
chtit hrat vétsi roli, neZ je tomu
dnes. V budoucnu ptijde Zivot-
ni pojisténi sjednat jednoduse
pfes mobil. Sjedndvace vzdy
prindseji tlak na cenu, proto
finan¢ni poradce bude muset
byt schopen obhdjit, pro¢ zvolil
drazsi pojisténi. Vyhodou fi-
nan¢niho poradce ovSem miuiZe
byt Sirsi nabidka pojistént,
moznost dorucit komplexnéjsi
a specializovanéjsi fesent.

Nértist zdravotnich kompli-
kaci spojenych s prodélanym
koronavirem bude mit dopa-
dy i do pojisténi, kdy i domdci
pojistovny budou hledat cesty,
jak klientim jesté vice pomoci

Dalsi vyvoj pandemie, ktery
je zatim nezndmy, jisté ovlivni
i segment Zivotnfho pojisténi.
Na pripadny extrémni ndrist
zdravotnich komplikaci spo-
jenych s touto nemoci vcetné
psychickych problémt by za-
reagovaly i Zivotni pojistovny.
Slovo ,,covid“ v nasSich meto-
dikédch z pohledu vyhleddvédni
ze strany financénich poradct
prozatim obsadilo 16. misto.
Na prvni misto v Zivotnim po-
jisténi se dostalo slovo ,,sport®.

Pojisténi

v tematice zdravi, at’jiZ formou
zdravotniho pripojisténi ¢i asi-
sten¢nich sluzZeb. Cast&jsi bude
Zivotni pojisténi s automatic-
kym zdravotnim dotaznikem,
kdy poradce bude mit do né-
kolika vtefin odpovéd’ ohledné
pojistitelnosti daného klienta.
Budou se tedy hledat cesty, jak
zkoumdni zdravotnitho stavu

Mezi velmi casto vyhleddva-
né vyrazy patfi i slova ,,dité*
a ,,déti“. Na vysokych prickdch
se stdle drzi ,,rizikové téhoten-
stvi“. I kdyZ to nejsou vyznam-
né statistiky, lze se domnivat,
Ze zajimavou a rostouci cilovou
skupinou v pojisténi jsou Zeny
a déti.

Moznéd se tedy v nabidkdch
pojistoven jesté castéji objevi
specializovand pripojisténi pro
jednotlivé segmenty, at’jiz jde

zjednodusit ¢i ulehc¢it. Digita-
lizace a automatizace se bude
jesté vice projevovat i v likvi-
daci pojistnych uddlosti, coz
ale nemusi byt vZdy ku pro-
spéchu klienta. Zkrdtka proto,
Ze ,rychle a jednoduse“ nenf
dnes viZdy synonymem pro
,»hejlépe pro klienta®.

o sportovce, Zeny, déti ¢i senio-
ry. S jistotou lze ovSem tvrdit,
Ze konkurence mezi pojistov-
nami, finanénimi poradci i in-
ternetovymi srovndvaci jesté
vice naroste, z ¢ehoZz v konec-
ném dutsledku budou profito-
vat klienti. A to je dobre.
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J&T OPPORTUNITY

je tu pro investory jiz 20 let

Akciovy fond J&T OPPORTUNITY oslavil dvacaté narozeniny. Lonsky rok
uchopil jako prilezitost a za poslednich 12 mésicl vykazal vynos 12,35 %.
,Dulezité je pfi propadech nepanikarit,” fika portfolio manazer fondu

Michal Semotan.

Portfolio je nyni vice diverzifi-
kovéno, a to jak sektorové, tak
regiondlné. Rovnomérné jsou
v ném zarazeny vSechny hlavni
mény, tedy euro, dolar a ceskd
koruna. K tomu jsme dospé-
li postupnym vyvojem, kdyz
vyprchévala story, Ze je Cesko
novd¢kem v Evropé a md pri-
danou hodnotu, poklesl zdjem
o Ceské akcie a my jsme se vice
orientovali na zahrani¢i. OvSem
stdle jsme chtéli zlstat v regio-
nu stfedni Evropy, tedy v oblas-
tech, které velmi dobfe zndme
a kde jsme schopni vyhodno-
tit, jakd je tu politickd situace,
jak funguji ekonomiky i jak se

Jak jsem jiZz zminil vyse, nap¥r.
letecké  spole¢nosti  (kromé
Ryanairu jsme pozdéji nakou-
pili i American Airlines). Sna-
Zili jsme se prileZitosti hledat,

V rdmci Investi¢ni spole¢nos-
ti mdme pravidelné zaseddni
investi¢ntho vyboru, kde mezi
sebou myslenky jednotlivych
portfolio manaZerti konzultu-

chovaji spotfebitelé. Navic jsme
nemohli ignorovat fakt, Ze na
vyznamu nabiraly firmy z tech-
nologického sektoru, které na-
jdeme prevdzné na americkém
trhu. Tento vyznam se jesté
zvysil pfi pandemii koronaviru,
a proto jsme zvysili vdhu ak-
cif, jako je Facebook, Apple, ale
i ,,domédciho Avastu ve fondu
J&T OPPORTUNITY. Lonsky
tézky rok jsme vzali jako pfrile-
Zitost, a snad se ndm to podafi-
lo, vykdzali jsme vynos 12,35 %
za 2020.

Doba posunula do popredi
i dalsi sektory — napf. logisti-

a zaujal nds i realitni sektor.
Nakoupili jsme tak akcie firmy
Unibail-Rodamco-Westfield,
kterd je napr. vlastnikem ob-
chodnftho centra na Chodo-

jeme. Je extrémné duleZité svij
ndzor korigovat s ndzory ostat-
nich, protoZe nékteré situace
muZe ¢lovék vnimat jinak nez
ostatn{. Nicméné findlni roz-

ku, kterd navazuje na oblast
e-commerce. Jak se situace po-
stupné uklidiiovala a na trhu se
zacalo mluvit o vakciné, hledali
jsme na trhu spole¢nosti, které
koronavirus vyrazné ,zasla-
pal“. Prikladem byly napt. le-
tecké spole¢nosti, vybrali jsme
si loni v lété Ryanair. Zdroven
jsme hledali zajimavé investice
v regionech, které ndm prisly
investory opomijené, preproda-
né a valua¢né levné — konkrétné
jde napf. o Recko. Tam jsme
zakoupili akcie Fecké energetic-
ké spole¢nosti PPC, jeZ prochdz{
velkou transformacni zménou.

vé, nebo rakouské spolec¢nosti
S IMMO. Prdavé tomuto sek-
toru také pomohlo ozndmenf
o funkénich vakcindch proti
koronaviru.

hodnuti je jen na mné osobné.
Tento pristup ndm umoZnuje,
Ze muZeme pruZzné reagovat
na déni na trzich, i v rdmci ob-
chodniho dne.
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Konkurence na ceském trhu
je pomérné velkd. My se sna-
Zime pomérovat s fondy, které

v

jsou aktivné nabizeny v Ceské

Jsme schopni nabidnout mix
lokdlnich a stfedoevropskych
aktivit se zajimavymi investice-
mi po celém svété, a to v Ces-

Investice je vhodnd pro klienty,
ktefi jsou ochotni akceptovat
investici do akcii, to znamend,
Ze musi pocitat s vySsi vola-
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republice a jsou denominové-
ny v ¢eskych korundch, proto-
Ze my také nabizime produkt
v Ceské koruné. Z pohledu

ké koruné. Ostatni velei hréci
jsou vétsinou zaméreni geogra-
ficky nebo sektorové. Ziroven
jsme schopni prindset zajimavé

tilitou neZ u smisenych nebo
dluhopisovych fondt. Inves-
tiéni horizont se pohybuje ko-
lem péti let, sloZeni portfolia

vynosu se na investi¢cnim ho-
rizontu péti let drZime stabil-
né v prvni trojici sledovanych
fondi.

myslenky z investicnitho svéta
J&T, kterym sami véfime.

se snazime namixovat tak, aby
dopady na fond byly mensi
nez na trhu.



(NE)Slavime

20. narozeniny

~

partnertim a kolegum

\za spolupraci /
»,UZ 20 let s nami financ¢ni poradci

vykonavaiji své povolani jako remeslo.
Poctivé, moderné, svobodné, ale ne sami.
S prinosem pro klienty i vlastni firmy.
Tésime se na pristich 20 let. Vidime velké
prilezitosti a mame chytré nastroje i vizi,
jak je vyuzit. Spojte s nami svou uspésnou
budoucnost.”

'b Broker Trust

Zdenék Sluka, zakladatel Broker Trustu






